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[es étapes vers la perfection

Nos formations se présentent sur 3 niveaux. En com-
plément, nous proposons le programme des ateliers
et des modules de formation en libre acces.

ESSENTIAL LEVEL ®
Entrée en matiére pour apprendre les bases ou rafraichir vos
acquis.

ADVANCED LEVEL ®°
Progresser et approfondir vos connaissances en toute sérénité,
apprendre a trouver des solutions individuelles.

EXPERT LEVEL ¢e¢e
Vous hisser au plus haut niveau pour devenir un expert de La
Biosthétique.

MODULE W
Formations complémentaires & choisir pour la spécialisation
dans divers domaines.

ATELIER +
Atelier & réserver individuellement, rien que pour votre salon,
qui s'adapte parfaitement & votre équipe et & vos attentes.
Prenez conseil auprés de notre équipe formation !
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Agenda des formations 2024

DATES EN SUISSE ET A PARIS

Hair Colour Cutting

WS Capillaire

19/02/2024 04-05/03/2024 15-16/09/2024 SUISSE
07/10/2024 30-09/01-10/2024 18-19/03/2024 - annulé
e 23-24/09/2024

WS Cuir Chevelu Transf. Couleur
25/03/2024 10-11/06/2024 - annulé MCC Basic 2
12/11/2024 28-29/10/2024

Beaute Blonde

15-16/04/2024 - annulé
04-05/11/2024

Cut & Colour Cut & Colour

Ixp. Soins C. C.

MCC Advanced

26-27/02/2024 - annulé

24-25/03/2024 SUISSE
06-07/10/2024 SUISSE

17-18/06/2024 - annulé
09-10/12/2024

08-09/04/2024 08-09/04/2024
08-09/10/2024 08-09/10/2024

Men Classic Cuts

22-23/09/2024 SUISSE 13/05/2024 - annulé
27-28/05/2024 02/12/2024

18-19/11/2024
Concept H&B
]4/05/2024 ) annu|é

11-12/03/2024 annulé
23-24/10/2024

Exp. Conseil Cheveux

02-03/06/2024 SUISSE - annulé
10-11/11/2024 SUISSE
29-30/04/2024 - annulé
21-22/10/2024

Sur Demande — ensalon 03/12/2024

ATELIER SOINS CUIR CHEVELU
ATELIER SOINS PROFONDS

Master Couleur

24-27/06/2024 - annulé

ATELIER CHUTE DES CHEVEUX
ATELIER RITUEL BEAUTE

COACHING CONSEIL REVENTE S t\\"ling
06/05/2024 - annulé -
14/10/2024 Styling Explorer
OMBRE HAIR

Styling Pioneer

21-22/10/2024

11/03/2024 - annulé
28/10/2024

21/04/2024 SUISSE

22/04/2024 SUISSE

13/05/2024 - annulé
14/10/2024

18/03/2024 - annulé
30/09/2024

15/04/2024 - annulé
18/11/2024

EPIDERME CLASSIC
EPIDERME DERMO
PRATIQUE ESTHETIQUE
COACHING EPIDERME

FFashion Week

Styling Workshop
13/10/2024 SUISSE

ensalon

Sur Demande

ATELIER SPECIAL ATTACHES

Make —up Management

Coll. Tend. Maquillage

04/03/2024 - annulé
07/10/2024

Management Starter

15/04/2024
21/10/2024

Découv. Maquillage Management 560°

08/04/2024
04/11/2024

22-23/04/2024 - annulé
14-15/10/2024

etouche Maquillage “om Colors
Retouche Maquillag Com Col

17/06/2024 SUISSE 04-05/03/2024 - annulé

02-03/12/2024
Chiffres Clés

27-28/05/2024 - annulé

Maquillage &
Morphologie
21/10/2024 SUISSE

Sur Demande — ensalon

Management 560 Pro

MAQUILLAGE MARIEE
MAQUILLAGE & MORPHOLOGIE
RETOUCHE MAQUILLAGE

25-26/11/2024

Social Media Start.

13/05/2024 - annulé

Social Media Exp.

04/11/2024
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Coming
soon to
Switzerland

-

HAIR & SCALP
CARE MAKE -UP MANAGEMENT

Home of Education

Bienvenue dans le
futur de la formation !

Notre nouvelle plateforme « Home of Education » rassemble
tout I'univers de la formation La Biosthétique sous un méme

toit numérique. Retrouvez tous nos séminaires, qu'ils soient en
ligne ou en présentiel et, gréice & votre espace manager,
prévoyez les formations de vos équipes, réalisez vos inscriptions
et préparez les formations en toute tranquillité.

Un accés unique pour toutes vos plateformes La Biosthétique
avec un nouveau mot de passe personnel !

La formation continue n‘a jamais été aussi agréable et facile.

INFOS &
CONTACTS
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Home of Eduction

HOME OF
FORMATIONS EDUCATION

V?‘T EFO,?
\ %,

,§ Coming
- soon to
Switzerland

Votre nouvelle plateforme pour apprendre & 360° — ici vous
avez directement accés & toute notre offre de formation, en ligne
et en présentiel. Pour tous ceux qui aiment leur métier et veulent
réaliser de grandes choses : cheffe.s d'entreprise, professionnel.
le.s, personnes en reconversion, apprenti.e.s. Tout 'univers du
savoir rassemblé sous un méme toit numérique : du soin capil—
laire au coiffage en passant par la coupe, la couleur, I'épiderme
et le maquillage jusqu’au

management.
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« Home of Education » transforme les apprentissages en
expériences qui font plaisir — et qui sont indépendantes du
temps et de I'espace. Apprendre de maniére interactive.

De maniere autodidacte. Fascinant, méme. En tant que cheffe,
vous pilotez tout sur ce cockpit & 360° et vous planifiez la

\
formation pour I'ensemble de votre équipe. De maniére centra-
lisée. De maniére efficace et détendue.

Votre abonnement, vos avantages :

O Profitez d'un monde complet de la formation sur une plate-
forme moderne.
Accédez & 'apprentissage mixte et & plus de 100 nouveaux
formats en ligne.

Concevez et gérez la formation de toute I'équipe.
Gagnez du temps dans la planification des formations.
Créez des accés individuels pour vos collaborateur.rice.s :
apprendre de fagon autonome en s'amusant.

Améliorez les performances de votre salon !
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WEFQ Apprendre a 560"
QV 1?4?@ Afin de vous permettre d'‘apprendre de fagon plus

efficace nous proposons des modules courts de
e—learning en complément de nos séminaires en

présentiel.

Coming
soon to
Switzerland

DPrésentiel —

l

Vous pouvez ainsi préparer toute la partie théorie

& et connaissances produits avant le séminaire

v )/)'(‘ de f, ot
¢ forma\t . . o o .
pratique et mieux assimiler et appliquer les nou-
veaux acquis!

(({(

a S > &

1. Online 2. Séminaire pratique 3. Webinaire et infos

accessibles sur le site
La Biosthétique
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Colour Basics

ONLINE ACADEMY

OBJECTIF

Vous voulez approfondir vos connaissances sur les gammes
de produits de coloration ou revoir rapidement des techniques
d'application précises 2 Alors ces modules de formation sont
LA BIOSTHETIQUE : ' faits pour vous !

* Les connaissances de base sur le systétme de coloration
de La Biosthétique

* Les champs d'application et utilisations optimales des
différents produits

* Vous gagnerez en assurance pour le quotidien du salon

e Plus de plaisir & colorer

*  Vous savez quand utiliser quel produit

*  Assurance lors du diagnostic de la couleur

oue LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX INDICATION

Nouvelles.aux . Vous avez besoin d'1PC/
Home of llaborat . l__| 5 - 10 min Offﬁl’t tablette / smartphone
Fducation ® coflabora eu_r.rlce.s, é d l pour les abonné.es et de l'abonnement
apprenti.c.s moauic « Online Academy » « Online Academy »
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Univers Couleur

OBJECTIF

Maitriser les possibilités d’application et de combinaison des
différentes techniques de coloration.

® Découvrir la colorimétrie et le cercle chromatique

e  Approfondir et développer les connaissances de tous
nos systémes de coloration (les colorations permanentes,
ton sur ton, pastels, intensives et temporaires)

* Savoir créer une synergie entre fous nos systémes de
coloration

e Couverture de cheveux blancs

e Apprendre les bases de la décoloration et du systéme
Blonde

e Lavisibilité des reflets et leur signification pour la pratique

e Atelier pratique sur modéles

LEVEL POUR QUI? FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS
Gérant.e.s,
collaborateur.rice.s 0 ':l 2 . Fr. 120— Aucun
o apartir de la 2¢me [T ]OUFS Offert aux nouvelles.aux ucu

année, coloristes client.cs.s

12
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I 1CHI

W illlon

Univers Couleur Booster

OBJECTIF

Revoir les points essentiels des 2 jours de la formation et
poser toutes vos questions pour une maitrise des différentes
techniques de coloration.

* La colorimétrie et le cercle chromatique

e Approfondir les connaissances de tous nos systémes de
coloration, Color & Gloss et I'égalisation des longueurs
Couverture des cheveux blancs

La visibilité des reflets et leur signification pour la pratique

LEVEL POUR QUI? FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS
Gérant.e.s, 0 |:|
® collaborateur.rice.s, |T’ 1 jour Fr. 6()_ Univers Couleur

coloristes




HOME OF
FORMATIONS EDUCATION

HAIR & SCALP INFOS &

STYLING CARE MAKE -UP MANAGEMENT CONTACTS

Transformation Couleur

OBJECTIF

Se hisser au niveau « expert » de la coloration | Oser
développer d'autres techniques de coloration en salon et savoir
apporter des solutions adéquates aux situations difficiles :

* La visibilité des reflets et leur importance

* Le shampooing correcteur

* Le démaquillage de couleur

* La repigmentation

* La modification de reflet

® La couverture des cheveux blancs difficiles, conseils et
astuces du laboratoire coloration

e Les spécificités de 'égalisation des longueurs

* Proposer des services experts aux client.e.s avec de
la haute technicité

e Atelier pratique sur modéles

LEVEL POUR QUI? FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS
Gérant.e.s, 0 |:|
o0 collaborateur.rice.s, |T’ 2 jours Fr. 400_ Univers Couleur

coloristes
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Beauté Blonde

OBJECTIF

Se perfectionner sur les techniques spécifiques de coloration
plus précisément en matiére de « blonds » afin d'obtenir les

« plus beaux blonds ».

Maitriser tout ce qu'il y a & savoir pour apporter des solutions
pratiques et rapides donnant un résultat en adéquation

avec le souhait de la clientéle gréce & notre éventail de produits
éclaircissants.

* Les particularités des (dé—)colorations « blonde »

e Créer des nuances de blonds de maniére créative et simple

e Les meilleures facons de corriger les blonds, simples &
rapides

* Les spécificités de la Série Ultra Blond 100 +

e Lutilisation optimale des produits du sysiéme Blonde

® Les Services Blonds : Shining, Glossing et coloration pastel

e Couverture des cheveux blancs spécialement pour les
cheveux blonds

e Atelier pratique sur modéles

LEVEL

POUR QUI ¢

Gérant.e.s,
collaborateur.rice.s,
coloristes

FORMAT

]

DUREE PRIX PREREQUIS

2jours  Fr.400.  Univers Couleur
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Cut & Colour

OBJECTIF

Vous recherchez toujours le parfait accord coupe / couleur tout
en proposant un style moderne et une technique rapide pour
satisfaire vos client.e.s 2

Plongez dans cette formation exclusive ou vous aborderez
coupes, techniques de colorations et de coiffages modernes et
commerciales qui plairont & coup sor & vos client.e.s !

* Adapter la bonne technique et la nuance choisie en accord
avec la coupe définie pour mettre en valeur le visage

e Développer sa créativité

e Sapproprier les tendances actuelles et créer ses propres
looks

* Partager son inspiration avec une clientéle variée et générer
du service additionnel

e Découvrir les astuces pour redéfinir et booster les « colora-
tions lumiéres » au salon

®  Acquérir les bonnes méthodes pour répondre aux de-
mandes des client.e.s

e Atelier pratique sur tétes malléables

LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS INDICATIONS

Gérant.e.s,
coloristes, 0 ':l
o000 collaborateur.rice.s [T

expérimenté.e.s

Fr. 7 40_ Univers Couleur Atelier sur tétes

2 jourS MCC Advanced malléables
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Balavage

OBJECTIF

Les effets couleur du balayage enchantent les coloristes et
client.e.s du monde entier. Avec la technique & main levée vous
créez — aussi libre qu'un artiste peintre — des looks modernes
et tendance, du reflet blond le plus doux jusqu’au look ombré
le plus expressif.

® Présentation de la technique balayage, I'adapter et donner
Ieffet désiré

*  Muaitriser les techniques appliquées & main levée avec
masse couleur et Balayage Board vs techniques avec papier

e Savoir appliquer la bonne consistance de couleur, doser le
rapport masse — couleur pour obtenir la bonne nuance.
Appliquer la couleur en forme de V sur la base de la méche
& main levée pour obtenir un dégradé de couleur naturel

e Sapproprier les différentes nuances de balayage : le
Tie & Dye, Ombré Hair, le Bronde, le Broux, le Soft Light,
le Sunshine, le Highlight etc.

*  Maitriser les techniques étape aprés étape de : modéles
Cercles, Zig zag, Frame et Top

* Atelier pratique avec réalisation de balayage sur tétes
malléables (jour 1) et sur modeéles (jour 2)

LEVEL

POUR QUI 2

Gérant.e.s,
coloristes
expérimenté.e.s

FORMAT

]

DUREE PRIX PREREQUIS

2jours  I'r.580.~ | Univers Couleur

INFOS &
CONTACTS
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Ombr¢ Hair

OBJECTIF

Vous souhaitez proposer & votre clientéle la derniére technique
de coloration en vue, mettre en valeur les cheveux ainsi que le
visage et étre au fait des derniéres tendances 2 Alors cette
formation est faite pour vous.

Le Ombré Hair est une technique de coloration subtile qui joue
avec les contrastes en utilisant 'ombre et la lumiére afin de
souligner parfaitement le contour du visage et le sublimer en
donnant de la profondeur et de l'éclat aux cheveux.

e Formation exclusivement réservée aux professionnels
de la coiffure munis d'un CAP

e Découvrir et maitriser cette technique et réussir une
transition fluide entre la profondeur des racines, les
longueurs et les pointes

e Technique de voile en crépage et enveloppée afin de
garantir un éclaircissement régulier et net

* Atelier sur tétes malléables et modéles

LEVEL

POUR QUI ¢

Gérant.e.s,
coloristes,
collaborateur.rice.s,
expérimenté.e.s

FORMAT

]

DUREE PRIX PREREQUIS

2 . Fro 580._ LJ . C l
]OUFS incl. 2 tétes malléables nivers Louleur
d‘une valeur de I'r. 120.-

INFOS &
CONTACTS
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Master Couleur

OBJECTIF

Voudriez—vous diriger un orchestre de couleurs 2 Master
Couleur est la formation la plus poussée de notre programme
coloration. Passez une semaine en immersion totale avec
Grégory Le Hir, notre responsable couleur !

Destinée aux coloristes expert.e.s voulant perfectionner leur
technique, échanger et approfondir leurs connaissances et
leur savoir—faire en coloration.

Et bien sor sans oublier I'aspect commercial et créatif du métier
avec des conseils pour générer du Chiffre d’Affaires en
personnalisant les services.

— Nouveautés dans le domaine de la coloration

— Maitrise compléte du systéme de coloration et de
la méthodologie La Biosthétique

— Développer les différentes techniques et méthodes de
coloration (base, créativité, colorimétrie)

— Adopter les bons gestes et la bonne logique pour
un service client personnalisé

— Savoir générer du chiffre d'affaires additionnel

— Atelier pratique sur tétes malléables et modéles

LEVEL

POUR QUI ¢

Coloristes expert.c.s

FORMAT

]

DUREE PRIX PREREQUIS

Univers Couleur

’ Transformati
djours | Ir.870.- G

Beauté Blonde
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Air Touch

OBJECTIF

Le balayage traditionnel a du souci d se faire !

Vous avez certainement été interpellé par la technique Air
Touch. Celle—ci a été développée afin de créer des résultats
nécessitant peu d’entretien, dimensionnels et & la mode.

Sa particularité 2 La technique Air Touch utilise de l'air plutét
que le crépage afin d’obtenir un mélange hyper naturel et
fondu.

Le résultat offre une coloration parfaitement fondue qui semble
naturelle, homogéne et évite les dommages supplémentaires
& la chevelure. C'est l'incontournable du moment !

e Découvrir et maitriser la technique exclusive Air Touch

e Apporter naturel et profondeur a ton look Air Touch a l'aide
de la technique « Root Shadow » (ombre de la racine)

*  Choisir les bons produits en fonction de la technique

® Se laisser inspirer des illusions optiques

Atelier pratique sur modéles

Astuces de coiffage pour mettre la technique en valeur

| A RINSTHETIQUE

LEVEL POUR QUI? FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS
., De bonnes
Gérant.c.s, 0 o
collaborateur.rice.s [T”l:l 1 { F 580 CONMAISSANCES €11
e J1CC.S, — .
O" SO I jour I. . technique couleur
coloristes

Univers Couleur

20
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Atelier Ombré Hair

OBJECTIF

Vous souhaitez proposer & votre clientéle la derniére technique
de coloration en vue, mettre en valeur les cheveux ainsi que le
visage et étre au fait des derniéres tendances 2 Alors cette
formation est faite pour vous.

Le Ombré Hair est une technique de coloration subtile qui joue
avec les contrastes en utilisant 'ombre et la lumiére afin de
souligner parfaitement le contour du visage et le sublimer en
donnant de la profondeur et de l'éclat aux cheveux.

e Formation exclusivement réservée aux professionnels de la
coiffure munis d'un CAP

e Découvrir et maitriser cette technique et réussir une transi—
tion fluide entre la profondeur des racines, les longueurs et
les pointes

e Technique de voile en crépage et enveloppée afin de
garantir un éclaircissement régulier et net

: e Atelier sur tétes malléables (envoyées par La Biosthétique)

L ; o , ® Prix des tétes malléables facturées en supplément : Fr. 60.—

il P g TR y HT par tefe

bt i, F

ol |
R
i ]l'l_‘l 8! T

y IT.-!H-* H

- SRR
e | J1E EMTLE
. “Iﬁ | o |
AR |

W il

LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS
, De bonnes
Gérant.e.s, ) .
collaborateur.rice.s [T”l:l 1 1 I 9 50 _ | Sonnaissances €n
+ Lo I jour I. . technique couleur
coloristes

Univers Couleur
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Atelier Blond

OBJECTIF

Cet atelier vise & se perfectionner sur les techniques spécifiques

de coloration en matiére de « blonds » afin d'obtenir les « plus

beaux blonds ».

Une formation sur mesure dans votre salon qui s'adapte parfai-
tement au niveau et aux attentes de vos collaborateur.rice.s.

* Les particularités des (dé—)colorations « blonde »

e Créer des nuances de blonds de maniére créative et simple

e Les meilleures facons de corriger les blonds, simples &
rapides

* Les spécificités de la Série Ultra Blond 100 +

e Lutilisation optimale des produits du systéme Blonde

* Les Services Blonds : Shining, Glossing et coloration pastel

e Couverture des cheveux blancs spécialement pour les
cheveux blonds

* Atelier pratique sur modéles

LEVEL POUR QUI? FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS
Gérant.e.s, 0 |:|
I collaborateur.rice.s, |T’ 1 jour Fr. 9 50._ Univers Couleur

coloristes
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Atelier Transformation Couleur

OBJECTIF

Cet atelier dans votre salon est parfait pour se perfectionner
sur toutes les techniques de coloration : se hisser au niveau
« expert » | Oser d'autres techniques et savoir apporter des
solutions adéquates aux situations difficiles :

* Lavisibilité des reflets et leur importance

* Le shampooing correcteur

* Le démaquillage de couleur

® La repigmentation

* La modification de reflet

® La couverture des cheveux blancs difficiles, conseils et
astuces du laboratoire coloration

* Les spécificités de 'égalisation des longueurs

* Proposer des services experts aux client.e.s avec de
la haute technicité

* Atelier pratique sur modéles

LEVEL POUR QUI ¢ FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

Gérant.e.s, 0 |:|

+ collaborateur.rice.s, [T’

coloristes

ljour Fr. O50.— | Univers Couleur
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coloristes

FORMAT

STYLING

MAKE -UP MANAGEMENT

INFOS &
CONTACTS

Atelier Glossing

OBJECTIF

Glossing — Shining — Gleaming

La nouvelle tendance vers des colorations plus naturelles,
moins agressives bat son plein : découvrez donc toutes les
possibilités et le positionnement de Color & Gloss, Glam Color
et de la nouvelle gamme Shine &Tone directement dans votre
salon.

Revoir les différents positionnements des gammes
Techniques d’application et possibilités de combinaisons
Les meilleurs conseils et astuces pour de beaux glossings
brillants

Atelier pratique sur modéles

DUREE PRIX PREREQUIS

1 jour Fr. 95 O.— Univers Couleur
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Atelier Balayage

OBJECTIF

Les effets couleur du balayage enchantent les coloristes et

les client.e.s du monde entier.

Une formation sur mesure dans votre salon qui s'adapte par-
faitement au niveau et aux attentes de vos collaborateur.rice.s.

® Présentation de la technique balayage, I'adapter et donner
I'effet désiré

*  Maitriser les techniques appliquées & main levée avec
masse couleur et Balayage Board vs techniques avec
papier

e Savoir appliquer la bonne consistance de couleur, doser
le rapport masse — couleur pour obtenir la bonne nuance.
Appliquer la couleur en forme de V sur la base de la
méche & main levée pour obtenir un dégradé de couleur
naturel

e Atelier pratique sur tétes malléables ou modéles. Prix des
tétes malléables facturées en supplément: Fr. 60.— HT par
téte

LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

Gérant.e.s, ) |:|

+ collaborateur.rice.s, [T’

coloristes

ljour Fr. 950.— Univers Couleur
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Atelier Cut & Colour

OBJECTIF

Vous recherchez toujours le parfait accord coupe / couleur tout
en proposant un style moderne et une technique rapide pour
satisfaire vos client.e.s 2

Plongez dans cette formation exclusive ou vous aborderez
coupes, techniques de colorations et de coiffages modernes et
commerciales qui plairont & coup sor & vos client.e.s !

e Adapter la bonne technique et la nuance choisie en accord
avec la coupe définie pour mettre en valeur le visage

e Savoir développer sa créativité

e Sapproprier les tendances actuelles et savoir créer ses
propres looks au salon

* Partager son inspiration avec une clientéle variée et générer
du service additionnel

* Découvrir les astuces pour redéfinir et booster les
« colorations lumiéres » dans votre salon

* Atelier pratique sur tétes malléables

® Prix des tétes malléables facturées en supplément : Fr. 60.—
HT par téte

DUREE PRIX PREREQUIS

. Univers Coule
2jours I, 4100, M Ndvanced
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Atelier Trend Collection Colour

OBJECTIF

Vous étes d la recherche d’une plus grande productivité pour
I'équipe et une fidélisation de la clientéle 2

Cette formation chez vous au salon vous permet d'‘apprendre
les derniéres tendances de coloration pour étre & la pointe
des techniques artistiques.

* Formation destinée aux coiffeur.euse.s en attente des
derniéres nouveautés

* Venez découvrir avec notre équipe artistique les derniéres
techniques en step by step des colorations et les différents
mélanges créatifs déclinés pour la réalisation en salon et
créer les modes futures

® Présentation visuelle de la collection et ses influences,
appropriation des schémas de coloration

*  Mettre en valeur les coupes tendance avec différentes
techniques de coloration

e Savoir conseiller les client.e.s et traduire les conseils
personnalisés sur des modéles

* Atelier pratique sur tétes malléables

®  Prix des tétes malléables facturées en supplément : Fr. 60.-
HT par téte

LEVEL POUR QUI ¢ FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

Gérant.e.s, 0 |:|

+ collaborateur.rice.s, [T’

coloristes

ljour Fr. O50.— | Univers Couleur

27



FORMATIONS

HOME OF
EDUCATION

STYLING

HAIR & SCALP
CARE MAKE - UP MANAGEMENT

Atelier Couleur sur mesure

OBJECTIF

Cette formation sur mesure dans votre salon améliore les
compétences de votre équipe et vous accompagne exactement
l& ou vous en avez besoin, autant en technique et compétences
de base, qu’en créativité et expertise technique.

A réserver individuellement selon le niveau de vos collabora-
teur.rice.s dans le domaine de la coloration.

* Formation réalisée sous la direction de I'équipe de

formation couleur

e Atelier personnalisé et adapté & vos équipes
e Optimisation de vos compétences en termes de coloration

LEVEL

POUR QUI ¢

Gérant.e.s,
collaborateur.rice.s,
coloristes

FORMAT

]

DUREE PRIX PREREQUIS

1 jour Fr i 95 O.— Univers Couleur

INFOS &
CONTACTS
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Modern Classic
Collection — Basic

OBJECTIF

Faites connaissance avec le nouveau systtme MCC de

La Biosthétique en plusieurs étapes théoriques et pratiques. Ce
séminaire est l'aide ultime pour démarrer et apprendre a
couper les cheveux. Une base solide pour tous les apprenti.e.s
et débutant.e.s dans le métier de coiffeur.

* La mise en pratique des techniques de coupe basiques,
étape par étape, sur tétes malléables

* Tutoriels vidéos en support et aide & 'apprentissage

* La construction systématique des techniques de coupe
premiére partie

® Sections et angles de coupe

e La bonne utilisation des outils, seche—cheveux et fer & lisser

e Utilisation des produits et conseils techniques

LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

Apprenti.e.s et .
collaborateur.rice.s 0 ':l 2 . Fr. 68 O._ 2tme année
o apartir de la 2t année [T J ours incl. 2 tétes malléables dapprentissage
d’apprentissage d‘une valeur de I'r. 120.-
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Modern Classic
Collection — Basic 2

OBJECTIF

Cette formation poursuit 'apprentissage et le perfectionnement
de toutes les techniques de coupe basiques et consolidera votre
savoir-faire.

Son contenu s‘appuie sur Modern Classic Collection Basic 1,

et vient compléter et développer la base acquise.

Lobjectif est de transmettre les techniques essentielles de coupe
aux apprenti.e.s et débutant.e.s.

* La mise en pratique des techniques de coupe basiques,
étape par étape, sur tétes malléables

e Tutoriels vidéos en support et aide & 'apprentissage

* La construction systématique des techniques de coupe
deuxiéme partie

e Equilibre et construction de la forme de coupe

* La bonne utilisation des outils

* Les techniques de séchage adaptées aux coupes

e Utilisation des produits et conseils techniques

LEVEL POUR QUI ¢

Apprenti.e.s et
collaborateur.rice.s
(des 2t année
. . d’apprentissage) ou
raffraichissement des
connaissances

FORMAT

DUREE PRIX PREREQUIS

: I'r. 080.—- ‘
2 ]OUFS incl. 2 tétes malléables MCC Basic 1
d‘une valeur de I'r. 120.—
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Modern Classic
Collection — Advanced

OBJECTIF

Cette formation permet d’apprendre et de s'approprier

la philosophie de coupe La Biosthétique par des méthodes
d'apprentissage théoriques et pratiques.

Le systéme « Modern Classic Collection » a été développé
pour une mise en application quotidienne en salon. Toutes
les techniques de coupe essentielles seront abordées, ainsi
que leurs combinaisons possibles dans le contexte moderne.

*  Maitriser les fondamentaux de la philosophie coupe
La Biosthétique

e Savoir utiliser la bonne méthodologie en adéquation avec
la coupe souhaitée et réaliser les looks signature
La Biosthétique

e Savoir maitriser les 3 formes classiques et les combiner
entre elles efficacement

* Etre capable de maitriser les techniques de coupe, de
désign, les profils, 'équilibre de la coupe &les coiffages

e Savoir travailler le cheveu sous différentes textures

e Utilisation des produits et conseils techniques

* Atelier pratique step by step sur tétes malléables et tutoriel-
vidéo (4 looks)

LEVEL

POUR QUI ¢

Gérant.c.s, apprenti.c.s et
collaborateur.rice.s
apartir de la 3¢ année
d’apprentissage

FORMAT

DUREE PRIX PREREQUIS

. I'r. 080.- .
2 ]OUFS incl. 2 tétes malléables MCC Basic 2
d‘une valeur de I'r. 120.-
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Cut & Colour

OBJECTIF

Vous recherchez toujours le parfait accord coupe / couleur tout
en proposant un style moderne et une technique rapide pour
satisfaire vos client.e.s 2

Plongez dans cette formation exclusive ou vous aborderez
coupes, techniques de coloration et de coiffage modernes et
commerciales qui plairont & coup sor & vos client.e.s !

* Adapter la bonne technique et la nuance choisie en accord
avec la coupe définie pour mettre en valeur le visage

e Savoir développer sa créativité

e Sapproprier les tendances actuelles et savoir créer ses
propres looks au salon

* Partager son inspiration avec une clientéle variée et générer
du service additionnel

* Découvrir les astuces pour redéfinir et booster les
« colorations lumiéres » dans votre salon

* Atelier pratique sur tétes malléables

® Prix des tétes malléables facturées en supplément : Fr. 60.—
HT par téte

POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS INDICATIONS

Gérant.e.s, apprenti.c.s et 0

collaborateur.rice.s . Univers Couleur Atelier sur tétes
apartir de la 3% année [Tl:l 2 ]OUI'S FI'. 410 O._ MCC Advanced malléables

d'apprentissage

INFOS &
CONTACTS
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Men Classic Cuts

OBJECTIF

Votre obijectif est une plus grande productivité pour l'équipe et
une fidélisation de la clientéle masculine 2 Cette formation
présente les nouvelles tendances de coupe et permet d’optimi-
ser ses compétences en fermes de coupe homme.

Le coiffeur homme se démarque par des gestes précis et effi—

caces, un service expert typiquement masculin et des produits
dédiés haut de gamme.

*  Application moderne des techniques classiques et démons-
tration des nouvelles tendances mode de coupe homme

e Découvrir et réaliser des coupes homme aux formes trés
masculines, cool, tendance et créatives

e Apprendre les proportions, formes et structures spécifiques

e Conseil client personnalisé, coiffage et application des bons
produits

e Utilisation efficace des différents outils

* Atelier pratique sur tétes malléables

.H managers et |T’
collaborateur.rice.s

LEVEL POUR QUI ¢ FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

I't. 380.-

1 jOllI' incl. 1 téte malléables MCC Basic 2

d‘une valeur de I'r. 60.-

Gérant.e.s, 0 |:|

INFOS &
CONTACTS
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Concept Homme & Barber

OBJECTIF

Votre obijectif est une plus grande productivité pour équipe
et une fidélisation de la clientéle masculine 2 Cette formation
présente les nouvelles tendances de rasage et permet
d'optimiser ses compétences en termes de service barbier et
de conseil.

Aujourd’hui, devenir Barbier est trés tendance, qu'il soit

le Monsieur Barbier chic des grands hétels ou le Rock’'n’Roll
Barber facon Far—West.

e Démonstration de différentes tailles de barbe et adaptation
du rasage selon le type de peau

* Explication du rituel du rasage & l'ancienne

® Préparation de la peau avant rasage. Hydratation, serviette
chaude, savonnage de la barbe au blaireau

e Savoir utiliser les différents types de rasoirs.
Raser les différentes zones du visage et types de peaux

* Rituel aprés rasage, comment resserrer les pores de la peav,
serviette chaude et rituel relaxant

* Que faire en présence de pilosité pauvre ou difficile 2

5 | e Réalisation sur modeéles, conseil client avec les bons produits

: * Informations sur les nouveautés produits et la gamme

= F i f
= "4"‘; Homme
- r
e
LEVEL POUR QUI2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS
Gérant.e.s, 0 |:| e année
ljour I1. 580.— | dapprentissage.

." managers et [T’
collaborateur.rice.s

coifleur.cuse.s

35



HOME OF INFOS &
FORMATIONS EDUCATION STYLING MAKE -UP MANAGEMENT CONTACTS

Atelier Modern Classic
Collection

OBJECTIF

Vous manquez de temps pour envoyer vos collaborateur.rice.s
en formation coupe & Paris 2

Nos formations MCC peuvent s'adapter en version intensive
directement dans votre salon avec notre équipe de coupe !

Le systéme Modern Classic Collection s'applique et s'adapte
directement au quotidien en salon. Les techniques de coupe
essentielles seront abordées, ainsi que leurs combinaisons
possibles dans un contexte moderne.

* Formation adaptée individuellement au niveau de chaque
stagiaire, de I'apprenti.e aux coiffeur.euse.s confirmé.e.s, en
recherche de créativité

e Laccent est mis sur les techniques de coupe, l'équilibre et les
proportions

e Coiffage moderne, astuces et outils

e Conseil en matiére de coupe et coiffage

® Prix des tétes malléables facturées en supplément : Fr. 60.—
HT par téte

LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

+ Votre salon [?T”l:l 1 J our Fr. IIOO_ MCC Basic
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Atelier Men Classic Cuts

OBJECTIF

Vous manquez de temps pour envoyer vos collaborateur.rice.s
en formation coupe & Paris 2

Notre formation Men Classic Cuts peut s'adapter en version
intensive directement dans votre salon avec notre formateur !
Le coiffeur homme se démarque par des gestes précis et effi—
caces, un service expert typiquement masculin et des produits
dédiés haut de gamme.

e Application moderne des techniques classiques et démons—
tration des nouvelles tendances mode de coupe homme

e Découvrir et réaliser des coupes homme aux formes trés
masculines, cool, tendance et créatives

e Apprendre les proportions, formes et structures spécifiques

e Conseil client personnalisé, coiffage et application des bons
produits

o Utilisation efficace des différents outils

e Atelier pratique sur tétes malléables

® Prix des tétes malléables facturées en supplément : Fr. 60.—
HT par téte

LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

+ Votre salon [CI)T”I:l 1 J our Fr. 1100_ MCC Basic 2

INFOS &
CONTACTS
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e Atelier Barber Shop

OBJECTIF

Vous manquez de temps pour envoyer vos collaborateur.rice.s
en formation coupe & Paris 2

O T AREEY W8 Notre formation Barber peut s'adapter en version intensive
l l MME e W O ! directement dans votre salon avec notre formateur !
Cette formation présente les nouvelles tendances de rasage et

permet d’optimiser ses compétences en termes de service
barbier et de conseil.

LA BIOSTHETIQUE®

PARIS

SHAVING GEL

" GELNOUSSE DE RASKGE
PR TOUS LES TYPES OE PEAIY , . o[+ . .
ccRESHING SHAYING GELFOR L St T . e Démonstration de différentes tailles de barbe et adaptation

du rasage selon le type de peau

gL _ Explication du rituel du rasage & l'ancienne

]50 ©50 FLDE; ; ® Préparation de la peau avant rasage. Hydratation, serviette
- ~ chaude, savonnage de la barbe au blaireau

e Savoir utiliser les différents types de rasoirs. Raser les diffé—
rentes zones du visage et types de peau

* Rituel aprés rasage, comment resserrer les pores de la peav,
serviette chaude et rituel relaxant

* Que faire en présence de pilosité pauvre ou difficile 2

e Réalisation sur modeéles, conseil client avec les bons produits

* Informations sur les nouveautés produits et la gamme

Homme
LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS
0 ':l 3me année
ljour Fr. 100.—  dapprentissage.

+ Votre salon |T’

coiffeur.euse.s
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Gérant.e.s,
collaborateur.rice.s,
coloristes expérimenté.c.s
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STYLING
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Atelier Cut & Colour

OBJECTIF

Vous recherchez toujours le parfait accord coupe / couleur tout
en proposant un style moderne et une technique rapide pour
satisfaire vos client.e.s 2

Plongez dans cette formation exclusive ou vous aborderez
coupes, techniques de colorations et de coiffages modernes et
commerciales qui plairont & coup sor & vos client.e.s !

e Adapter la bonne technique et la nuance choisie en accord
avec la coupe définie pour mettre en valeur le visage

e Savoir développer sa créativité

e Sapproprier les tendances actuelles et savoir créer ses
propres looks au salon

* Partager son inspiration avec une clientéle variée et générer
du service additionnel

* Découvrir les astuces pour redéfinir et booster les
« colorations lumiéres » dans votre salon

* Atelier pratique sur tétes malléables

® Prix des tétes malléables facturées en supplément : Fr. 60.—
HT par téte

DUREE PRIX PREREQUIS

. Univers Coule
2jours I, 4100, M Ndvanced

INFOS &
CONTACTS
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Atelier Trend Collection Cut

OBJECTIF

Vous étes d la recherche d’une plus grande productivité pour
I'équipe et une fidélisation de la clientéle 2 Cette formation
exclusive dans votre salon vous permet

d'apprendre les derniéres tendances de coupe pour étre a
la pointe des techniques artistiques.

e Formation destinée aux coiffeur.euse.s en attente des
derniéres nouveautés

* Venez découvrir avec notre équipe artistique les derniéres
techniques en step by step des coupes et les différents
mélanges créatifs déclinés pour la réalisation en salon et
créer les modes futures

® Présentation visuelle de la collection et ses influences,
appropriation des schémas de coupe

* Développer le potentiel des différents dégradés et les mettre
en valeur avec différentes techniques

e Savoir conseiller les client.e.s et traduire les conseils
personnalisés sur des modéles

* Atelier pratique sur tétes malléables

®  Prix des tétes malléables facturées en supplément : Fr. 60.-
HT par téte

LEVEL POUR QUI ¢ FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

Gérant.e.s,
+ collaborateur.rice.s, [?Tl:l 1 jour Fr. 1100._ MCC Advanced

coloristes expérimenté.c.s

INFOS &
CONTACTS
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Atelier Sur Mesure

OBJECTIF

Demandez votre atelier sur mesure & notre équipe de forma-
tion directement dans votre salon | Toutes les formations coupes
peuvent s'adapter en format court et au niveau de connais—
sance de votre équipe.

* Lo formation adaptée individuellement au niveau de
chaque collaborateur.ice.s, du MCC Basic en passant par
MCC Advanced jusqu’a la formation en créativité

e Laccent est mis sur les techniques de coupe, Iéquilibre et
les proportions

e Coiffage moderne, astuces et outils

e Conseil en matiére de coupe et coiffage sur modéles

e Atelier sur tétes ou modéles

® Prix des tétes malléables facturées en supplément : Fr. 60.—
HT par téte

LEVEL POUR QUI ¢ FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

+ Votre salon [CI)T"I:l 1 J our Fr. 11()()_ MCC Basic 2
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» Styling Basics

ONLINE ACADEMY Home of

Education

OBJECTIF
Vous voulez approfondir vos connaissances sur les gammes
des coiffants et les techniques de styling 2 Alors ces modules
de formation sont faits pour vous !

Dans ces modules « & la demande », vous acquerrez les
connaissances de bases nécessaires & faire vos premiers pas
en styling et de réussir la mise en beauté des coupes réalisées.

— Apprendre tout ce qu'il faut savoir sur les produits de
coiffage La Biosthétique

— Découvrir nos gammes de produits Base, Shape &Finish

— Maitriser les techniques d'application

— Réaliser de maniére optimale les souhaits de styling de vos
cliente.s

— Gagner en assurance pour votre choix de produit

— Astuces et conseils pour réussir votre consultation clientéle

1 ~,

oue LEVEL POUR QUI? FORMAT DUREE PRIX INDICATION
Nouvelles.aux 1 O . O ﬂ‘ Vous avez besoin d'1PC/
Home of llaborat . | > t 1min €I't tablette / smartphone
Education . coflabora 611_(.1’1C€.S, - d l pour les abonné.es et de 'abonnement
apprenti.c.s moauic « Online Academy » « Online Academy »
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Stvling I-xplorer

OBJECTIF

Le soin, la coloration, la coupe — et le styling !

Celui—ci détermine la derniére impression des clients avant de
partir et joue un réle décisif sur leur satisfaction vis—a-vis de
leur coupe. Ce séminaire vous présentera la diversité des
produits styling La Biosthétique avec les gammes Base, Shape
et Finish.

Cette formation vise & valoriser le styling comme le complé—
ment indispensable & la coupe et & la coloration, une discipline
qui nécessite autant le savoir—faire technique qu’une parfaite
connaissance des produits.

* Les paramétres & prendre en compte : caractéristiques des
cheveux, forme de visage, forme de la téte, efc.

* La bonne application des produits

*  Quand utiliser quel produit

* Le produit et la technique =le duo gagnant

* Le bon coiffage pour chaque longueur de cheveux : court,
mi-long et long

®  Maitriser tous les outils : fer a lisser, seche—cheveux,
boucleur, brosses & compagnie

ESSENTIAL * Les combinaisons de produits efficaces

LES ETAPES VERS L'EXPERT STYLING

Styling
Explorgr
i

LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS INDICATION

Gérant.e.s et

collaborateur.rice.s, 0 . Atelier sur téte
o apprenti.e.s a partir [Tl:l 2 jours Fr- 440_ Aucun malléable

de la 2t année
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Stvling Pioneer

OBJECTIF

Vous souhaitez approfondir ou perfectionner votre savoir—faire
en styling et en attaches derniéres tendances et rapides &
réaliser 2 Ce séminaire est ce qu'il vous faut !

Notre objectif est que votre clientéle quitte le salon pour faire
sensation partout ov elle ira !

Réserver maintenant et devenir un.e véritable pionnier.ére du

styling.

* Approfondir ses connaissances acquises dans le premier
modoule et créer des coiffages et attaches qui mettent en
valeur le visage et les cheveux

* La bonne préparation des cheveux pour les attaches, la
réalisation et la finition

e Trouver la parfaite finition pour des coiffures événement ou
pour des techniques de coloration comme le Balayage ou
Air Touch

e Comment donner sa touche & son styling

*  Muaitriser le choix, les applications et la recommandation
des produits

LEVEL POUR QUI 2

Gérant.e.s et
collaborateur.rice.s,
o0 apprenti.c.s a partir
de la 2¢me année

ADVANCED
Styling
Pioneer
[?T':l
FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS INDICATION
°':| 2 . F 4 40 Stvline Fxplorer Atelier sur téte
[T jours I. .« Sviing EXp malléable

INFOS &
CONTACTS
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i

LEVEL

POUR QUI 2

FORMAT

Gérant.c.s et
collaborateur.rice.s

i

STYLING

DUREE

ljour

INFOS &

MAKE -UP MANAGEMENT

Fashion Week
Styvling Workshop

OBJECTIF

Dans cette formation, nous vous présenterons directement les
looks des runways. Apprenez les nouveaux looks et faites savoir
& vos clients que votre salon est le « Place—to—Be » pour les
derniéres tendances.

* Les derniéres tendances en matiére de coupe, de couleur et
de style sur les podiums

e  Contribution créative au plus haut niveau

e Elargir vos horizons professionnels et susciter un nouvel intérét
pour votre merveilleux métier

* Astuce : organisez votre formation sur les réseaux sociaux et
attirez de nouveaux clients modernes qui aiment la mode
autant que vous.

PRIX PREREQUIS INDICATION
S Atelier sur téte
Fr. 220_ Styling Explorer malléable

CONTACTS
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Atelier Styling Spécial Attaches

OBJECTIF

Cheveux courts et coiffures futuristes ou cheveux longs et
attaches, choisir le programme chez vous au salon selon les
motivations et le niveau de votre équipe ! Lobjectif est de
réaliser de nouvelles coiffures s'inspirant des tendances
actuelles et d'améliorer le potentiel des coiffures sur cheveux
longs ainsi que le service « chignon » pour une augmentation
des prestations de service.

e Atelier personnalisé pratique de réalisation d'au moins
2-3 coiffures ou chignons, sur tétes malléables

*  Maitriser 'équilibre et le volume de chaque type de coiffage
en « attaches »

* Savoir bien préparer les cheveux et mettre en pratique
les techniques des attaches étape par étape et les adapter
aux demandes de la clientéle

e Connaitre et maitriser le tour de main « chignon » et savoir
réaliser des points d’attaches rapides et les combiner entre
elles

e Savoir faire des boucles et ondulations, maitriser le styling
de base et les techniques de finition

e Tétes malléables avec cheveux longs sur pieds & prévoir
par le salon

LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

+ Votre salon [?T”l:l 1 jour Fr. 110 O._ Styling Explorer
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Soins Capillaires

ONLINE ACADEMY Home of

Education

OBJECTIF
Vous souhaitez approfondir vos connaissances sur les gammes
de produits capillaires 2 Alors ces modules de formation sont
faits pour vous !

Dans ces modules « & la demande », vous acquerrez les
connaissances nécessaires pour réussir votre service clientéle
avec la gamme de soins capillaires La Biosthétique.

Vous obtiendrez des compétences pour reconnaitre les diffé—
rents types de cheveux, en les associant aux souhaits des
client.e.s, et en optimisant le conseil ciblé, vous placerez le désir
de la clientéle au centre de votre argumentation.

Vous perfectionnerez |'utilisation et le conseil des gammes de
produits capillaires pour les services en salon et la vente des
soins & domicile.

oue LEVEL POUR QUI? FORMAT DUREE PRIX INDICATION
Gérant.e.s 1 O . O ﬂ‘ Vous avez besoin d'1PC/
Home of 1 . \ 1min €rt tablette / smartphone
collaborateur.rice.s t i
I-ducation . : - pour les abonné.es et de I'abonnement

et apprenti.c.s mOdUIG « Online Academy » « Online Academy »
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Soins du Cuir Chevelu

ONLINE ACADEMY Home of

Fducation

OBJECTIF
Vous souhaitez devenir un.e expert.e du cuir chevelu pour

vos client.e.s et vous y connditre encore mieux dans les gammes
de produits de soins cuir chevelu de La Biosthétique 2

Alors vous étes au bon endroit.

Dans nos modules Soins du Cuir Chevelu « & la demande »,
vous acquerrez les connaissances nécessaires pour réussir vos
conseils en matiére de soins du cuir chevelu dans votre salon !

Vous obtiendrez des compétences pour |'identification et le
traitement optimal des différents états du cuir chevelu, en les
associant aux souhaits des client.e.s, vous placerez le désir de
la clientéle au centre de votre argumentation.

Vous perfectionnerez |'utilisation et le conseil des gammes de
produits cuir chevelu pour les services en salon et la vente des
soins & domicile.

ou? LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX INDICATION
Gérant.c.s 1 O . O ﬂ‘ Vous avez besoin d'1PC/
Home of 1l {) { i ' t nin €I't tablette / smartphone
I-ducation o collabora 6u1j.l’lC€.S | d l pour les abonné.es ct de 'abonnement
ctapprenti.c.s moaulic « Online Academy » « Online Academy »
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Workshop Capillaire

OBJECTIF

La formation qui va accompagner vos premiers pas

en tant que nouvelle.au partenaire La Biosthétique :
découvrez nos produits et testez les vous—mémes.

Lenvie d'utiliser les produits en salon et de les conseiller
passe par votre propre expérience !

Apprenez & connaitre les produits en théorie et en pratique,
pour un meilleur conseil client.

* Présentation de toutes les gammes capillaires présentes
dans votre salon

e Savoir choisir les produits adaptés au client

* Mise en place des gestes et services qui feront votre
différence

e Savoir proposer avec aisance les produits pour une
utilisation & domicile

e Atelier pratique en bindme, techniques d’application

* Pratique du diagnostic Beauté : la technique du

Shampooing 5 Zones
LES ETAPES VERS L'EXPERT SOINS CHEVEUX ET CUIR CHEVELU
ESSENTIAL
WS Capillaire
i
LEVEL POUR QUI? FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS
Toute I'équipe °':| 1 . Fr. 60_ A
o du salon [T JOUI' Offert aux nouvelles.aux ucun

client.es.s
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FORMATIONS

Workshop Cuir Chevelu

OBJECTIF

La formation qui va accompagner vos premiers pas en tant
que nouvelle.au partenaire La Biosthétique, spécialement
dédiée au cuir chevelu.

La Biosthétique est depuis ses origines un grand spécialiste
du soin de la source capillaire, découvrez toutes nos gammes
de produits, le diagnostic cuir chevelu, les interactions et les
différentes problématiques du cuir chevelu.

* Présentation de toutes les méthodes cuir chevelu

e  Grdce aux Indicateurs, savoir choisir et proposer avec
aisance les produits les plus adaptés au client

* Mise en place des gestes et services qui feront votre
différence

e Apprentissage du diagnostic et de la relaxation du cuir
chevelu

e Atelier pratique en binéme

e Technique du Shampooing Sensitif

LES ETAPES VERS L'EXPERT SOINS CHEVEUX ET CUIR CHEVELU

ESSENTIAL

WS Cuir

Chevelu
o]

LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

Toute I'équipe [‘I)—l_,':l 1 jOllr Fr. 60_ Aucun

o du salon Offert aux nouvelles.aux
client.es.s
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I-xpert en Soins Cuir Chevelu

OBJECTIF

Idéal pour les managers et collaborateur.rice.s qui ont déja

fait la premiére formation et veulent approfondir leurs connais—
sances sur le diagnostic et les traitements du cuir chevelu.
Lenvie d'utiliser les produits en salon et de les conseiller passe
par votre propre expérience !

Approfondissez vos connaissances sur les différentes problé—
matiques de la source capillaire et devenez expert.e en soin

du cuir chevelu.

® Revoir toutes les méthodes cuir chevelu

e  Grdce aux Indicateurs, savoir choisir et proposer avec
aisance les produits les plus adaptés aux client.e.s

* Mise en place des gestes et services qui feront votre
différence

e Les différents types du cuir chevelu (les causes, les consé-
quences sur les cheveux et les solutions)

*  Maitriser le diagnostic en détail avec les Indicateurs,
déchif-frer les souhaits des client.e.s et les conseiller indivi-

duellement
LES ETAPES VERS L'EXPERT SOINS CHEVEUX ET CUIR CHEVELU e Technique du Shampooing Cheveux Sensitif
ADVANCED * Accroitre la qualité de service pour générer plus de chiffre
Exp. en Soins d'affaires
Cuir Chevelu e Atelier pratique en binéme
[‘I’Tﬂ
LEVEL POUR QUI? FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

Gérant.e.s 0 . , .
o0 Collatf(r)?gttei;ﬁtce.s [Tl:l 2 jours Fr.140.— | WSCuir Chevelu
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I-xpert en Conseil Cheveux

OBJECTIF

Idéal pour les managers et collaborateur.rice.s qui ont déja

fait la premiére formation et veulent approfondir leurs connais—
sances sur le diagnostic et les traitements des différents états
des cheveux. L'envie d'utiliser les produits en salon et de les
conseiller passe par votre propre expérience !

Approfondissez vos connaissances des produits soins pour les
longueurs et les techniques d’application des soins cheveux.

* Devenir expert.e en analyse cheveux et atteindre le plus
haut degré de satisfaction aprés des client.e.s

* Technique du Shampooing Cheveux Longs

» Différencier et sélectionner les soins spécifiques pour vos
cliente.s

e Cohérence pour chaque service (gréice aux connaissances
produits et les différentes causes qui altérent les cheveux)

* La réussite garantie gréice & une analyse du diagnostic pour
un résultat sur mesure (gréce aux conseils et & la revente
de soins a domicile)

LES ETAPES VERS L'EXPERT SOINS CHEVEUX ET CUIR CHEVELU

EXPERT
Ixp. en Conseil

heveux
o]

LEVEL POUR QUI ¢ FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

Gérant.e.s et . AL«
00 collalggigtei:.ﬁce.s [Tl:l 2 jours I, 14()— WS Capillaire
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Atelier Soins du Cuir Chevelu

OBJECTIF

Idéal pour les managers et collaborateur.rice.s qui ont déja

fait la premiére formation et veulent approfondir leurs connais—
sances sur le diagnostic et les traitements de la source capil—
laire. Appréhendez les problématiques que vous souhaitez et
progressez avec votre équipe en formation exclusive chez vous
au salon.

e Les différents types du cuir chevelu (les causes, les consé-
quences sur les cheveux et les solutions)

*  Maitriser le diagnostic en détail avec les Indicateurs,
déchiffrer les souhaits de la clientéle et la conseiller indivi—

duellement
* Accroitre la qualité de service pour générer plus de chiffre
d'affaires
. AL
LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

0 . WS Capillai
+ Votre salon [Tl:l 1 jour Fr. 75 O._ WS Cuizrl%hael\tglu
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Atelier Soins Profonds

OBJECTIF

Découvrez nos gammes de soins capillaires experts dans cet
atelier chez vous au salon : pour un service haut de gamme en
salon, qui protége, fortifie et nourrit les cheveux en profondeur,
et des produits revente dédiés au soin & domicile afin de
prolonger l'effet des soins au salon.

Appréhender les techniques spécifiques de soin et de conseil en
matiére de « soin longueurs » : obtenir les plus beaux résultats
en appliquant nos protocoles exclusifs selon I'état des cheveux
des client.e.s.

e Savoir faire un diagnostic cheveux et reconnaitre
les problématiques spécifiques chez les clientes et clients

* Savoir apporter des solutions pratiques, rapides en
adéquation avec le souhait et notre éventail de produits
de soin

e Découvrir les méthodes adaptées et spécifiques pour
obtenir de beaux résultats et rééquilibrer la structure
capillaire & long terme

*  Maitriser l'application technique des différentes gammes
avec les lotions / huiles, et crémes de soins profonds

* Conseiller des soins quotidiens afin de préserver le résultat
obtenu avec la technique en salon

* Formation exclusive chez vous au salon

LEVEL POUR QUI ¢ FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

0 . WS Capillai
+ Votre salon [Tl:l 1 jour Fr. 75 O._ WS Cuizrl%hael\t:lu

INFOS &
CONTACTS
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Atelier Dermosthétique

Chute de Cheveux

OBJECTIF

Approfondir ses connaissances sur les différents états de chutes
de cheveux et le meilleur traitement pour chaque cas : le cycle
du chevey, les causes de la chute et les perturbations de la
croissance capillaire, les conséquences et les solutions adap-
tées & chaque client.e. Connaissances des gammes produits,
techniques d'application et prestations supplémentaires pour un
traitement sur mesure en salon.

o Les différents cas de chute de cheveux et leurs causes

e De l'Aréma-Service au diagnostic avec les Indicateurs et
le bilan du cuir chevelu

*  Maitriser le renforcement de la source capillaire et le conseil
individualisé afin de satisfaire le souhait de la clientéle

* Le rdle du Rituel Relaxant et des soins du cuir chevelu pour
favoriser 'absorption et les effets du traitement

* Accroitre la qualité de service et le chiffre d'affaires

® Formation exclusive chez vous au salon

LEVEL POUR QUI ¢ FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

0 . WS Capillai
+ Votre salon [Tl:l 1 jour Fr. 75 O._ WS Cuizrl%hil\tglu
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Atelier Coaching Conseil
Revente

OBJECTIF

Vous ne vous sentez pas « vendeur » dans 'dme 2

Peur que la note totale de la clientéle soit trop élevée 2 Cet
atelier dans votre salon vous permet de décomplexer

votre équipe et de lui faire comprendre que le conseil revente
fait partie intégrante de « I'expérience » La Biosthétique,
vous ne vendez pas des produits, vous conseillez les client.e.s
pour leur bien—étre |

® Revoir le diagnostic : apprendre & écouter les souhaits de
la clientéle

e Reformuler : reprendre les souhaits avec vos mots, expliquer
le déroulement de la prestation et présenter les produits
utilisés (bienfaits, action et composition)

e Réaliser la prestation : décrire en détail les avantages de
la gamme produits et ses bénéfices

e Finaliser la visite : demander le ressenti de la clientéle, |
ui faire comprendre I'importance de continuer le soin au
domicile et lui remettre I'ordonnance beauté afin de la
laisser choisir ses produits

e Atelier interactif avec mise en situation et jeux de réles

e Formation exclusive chez vous au salon

LEVEL POUR QUI ¢ FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

0 . WS Capillai
+ Votre salon [Tl:l 1 jour Fr. 75 O._ WS Cuizrl%hael\tglu
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4
/
@ Accueil Izg
Fidélisation r Check-In
personnalisée Card

- o
e ‘
Styling & Retouche Diagnostic
Make-up & Analyse
’//'/ "x o a
F . = ﬁ;,“""“ -
S ‘
LA BIOSTHETIQUE )\ o]

%
-

[.e Rituel Beauté

Atelier Rituel Beauté

OBJECTIF

Faire vivre une véritable expérience plaisir et bien—étre en
proposant un parcours sensoriel en 10 étapes d vos client.e.s.
Un atelier unique pour perfectionner et maitriser toutes les
prestations de services qui marquent la différence propre &
La Biosthétique.

Mise en avant de tous les outils de communication :

* Fiche accueil personnalisée

* Indicateurs cuir chevelu

e Service Premium coloration (Scalp Protecting Cream)
e  Shampoing Bien—étre

e . o Pf:lsseport B.ef]Ufé cwiac tous ses services
= * Fiche de suivi beauté
‘I B * Ardma-Service
B ® Retouche Make-up
\‘\\4’&/ 7 I e Salon Beauté (notre magazine La Biosthétique)
/) e Formation exclusive chez vous au salon
@ Relaxation \\".. : *}7
§ ¥
LEVEL POUR QUI ¢ FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS
0 . .
n Vote sion i Lour  Fr750.  ySouthad.
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Atelier Sur Mesure

OBJECTIF

Cette formation sur mesure dans votre salon améliore les
compétences de votre équipe et vous accompagne exactement
l& ou vous en avez besoin, autant en connaissances de produits
qu’en technique d’application ou en conseil clientéle pour la
vente.

a réserver individuellement selon le niveau de vos collabora-
teur.rice.s dans le domaine du soin capillaire et du cuir chevelu.

e Formation réalisée sous la direction de 'équipe formation

en capillaire

e Atelier personnalisé et adapté & vos équipes
e  Optimisation de vos compétences en termes de soins

capillaires
LEVEL POUR QUI ¢ FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS
Votre sl °':| 1 . It 7 O WS Capillaire
+ otre salon (R jour r. 700.~ WS Cuir Chevelu

INFOS &
CONTACTS
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Soins Fpiderme Classic

ONLINE ACADEMY

Ces 7 modules « & la demande » vous aident & démarrer

en conseils de soins épidermes et vous donnent de nombreuses
astuces pratiques pour convaincre vos client.e.s de l'efficacité
des soins de la peau La Biosthétique.

* Apprendre & connaitre les produits des méthodes de soins

épiderme Classic

o Utiliser les questions clés pour un conseil ciblé

* Placer le bénéfice client au centre de I'argumentation
e Lanalyse de la peau avec les Identitests

* La Méthode Sensitive

* La Méthode Clarifiante

* La Méthode Régénérante

* Les Soins du corps Spa

ou?

Home of
I-ducation

LEVEL POUR QUI 2

Gérant.e.s, coiffeur.
Py euse.s, apprenti.e.s
et esthéticiennes

FORMAT

DUREE PRIX INDICATION
. Vous avez besoin d'1PC/
10 mln/ Oﬂert tablette / smartphone

pour les abonné.es et de I'abonnement

mOdUle « Online Academy » « Online Academy »

INFOS &
CONTACTS
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Soins I'piderme
Anti—age

ONLINE ACADEMY

Ces 6 modules « a la demande » vous aident & améliorer

At vos conseils de soins épidermes anti—dge et vous assureront
I \ ) encore plus de succés revente en salon. Avec de nombreuses
L astuces pour la pratique et le conseil en soins & domicile.
%ue* ’
"“T - e Apprendre & connaitre tous les produits de soins épidermes
F'I,I!i'hl"”"“ o anti—dge et leur application
irnlﬂm e o Utiliser les questions clés pour un conseil ciblé
ome: \GE? e Placer le bénéfice client au centre de I'argumentation
F EM:L‘ % e Landlyse de la peau avec les Identitests
e m ;é:; e Lagamme Dermos,tl'.létique compléte
ool ;% * La gamme Belesthétique
1A BT T It e B l6F o, * La gamme Soleil

L R

sihitigue® " oy,
w [ Yl T 2N

and Ny S

oue LEVEL POUR QUI? FORMAT DUREE PRIX INDICATION
Gérant.e.s, coiffeur. 10 : Oﬂ' Vous avezbesoin d'1PC/
Home of ’ ’ i [ > t nin Cl‘t tablette / smartphone
Fducation o Cuse.s, app ren 1.C.S | d l pour les abonné.es ct de I'abonnement
et esthéticiennes moauic « Online Academy » « Online Academy »
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Découverte Epiderme

OBJECTIF
Découvrez le monde des soins épiderme de La Biosthétique
avec la présentation de toutes nos gammes de soins.

e Découvrir le diagnostic de la peau avec les Identitests

* Apergu des gammes « Classic » : Sensitive pour peaux
sensibles, Clarifiante pour peaux impures ou grasses,
Régénérante pour prévenir et traiter les signes du
vieillissement, adaptées aux différents besoins de la peau

e Apercu de la nouvelle gagmme Dermosthétique compléte

* Apercu des gammes Spa, Soleil, Homme et Belesthétique

* Apercu de la gamme Botanique Peau

e Comment aborder la cliente « coiffure » et 'emmener vers
les soins de la peau

e Susciter le conseil en épiderme

LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS
Gérant.e.s,
collaborateur.rice.s, 0 ':l 1 . Fr. 60— Aucun
o coloristes et [T ]Our Offert aux nouvelles.aux
client.es.s

esthéticiennes
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I-piderme Classic

OBJECTIF

Entrez dans le monde des soins épidermes La Biosthétique et
apprenez de quelle maniére présenter avec aisance et facilité
les soins épiderme au salon. Vous recevez de précieux conseils
pour adapter le concept de soins dans votre salon et des
services épidermes qui viennent augmenter le panier moyen
de vos client.e.s.

* Découvrir le diagnostic de la peau avec les Identitests
*  Méthode Sensitive pour peaux sensibles

e  Méthode Clarifiante pour peaux impures ou grasses
*  Méthode Régénérante — Vitalité et Jeunesse

*  Méthode Essentielle

® Animation : Spa

LEVEL POUR QUI?
Gérant.e.s,
collaborateur.rice.s,
o0 coloristes et

esthéticiennes

FORMAT

]

DUREE PRIX PREREQUIS

1i I'r. 60.- Découverte

J our Offert aux nouvelles.aux I'piderme
client.es.s
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I-piderme Dermosthétique

OBJECTIF

Entrez dans le monde des soins épidermes

La Biosthétique et découvrez la cosmétique aux frontiéres de
la médecine. Ravissez vos client.e.s avec des applications de
produits rapides au salon.

En plus de la connaissance des produits, repartez avec de
précieux conseils, comment adapter facilement les soins appris
& la vie au salon.

* Soins de la peau contre le vieillissement et le desséchement

e Conseiller les soins derniére génération en cosmétique

e Connaissance de la nouvelle gamme compléte avec
Hyaluronic Acid, Age® et tous les produits spécifiques

LEVEL POUR QUI? FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS
Gérant.e.s,
collaborateur.rice.s, 0 ':l 1 . Fr. 60— Découverte
o0 coloristes et [T JOUI’ Offert aux nouvelles.aux Epiderme

esthéticiennes client.es.s
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Pratique Esthétique

OBJECTIF

Avec beaucoup de pratique et trés peu de théorie dans cette
formation, apprenez & exécuter les services

Beauty Express en autonomie.

Ravissez vos client.e.s avec des soins cosmétiques au plus haut
niveau.

* Mettre en pratique les soins esthétiques avec les méthodes

de la gamme Classic et Dermosthétique

e Soins Signature La Biosthétique

* Boule glacée, Angel’s Touch (pinceaux)

® Soin anti-age avec Beauty Cup

* Soins Ménulphia

e Détox visage avec la boue minérale

e Derma Roller, Cooling Eye Applicator

e Rituels Face & Relax, Energétique des Yeux et Hand & Relax
o Effet « lifting » avec les Patchs Visage et Yeux

LEVEL

POUR QUI ¢

[-sthéticiennes

FORMAT

]

DUREE PRIX PREREQUIS

Fr. 60— Découverte

1 ]OUI' Offert aux nouvelles.aux Epiderme

client.es.s

INFOS &
CONTACTS
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Coaching I'piderme
au salon de coiflure

OBJECTIF

Vous souhaitez obtenir des astuces pour booster les services
esthétiques au salon et apporter une valeur ajoutée avec votre
conseil client !

Nous vous entrainerons en pratique & reconnaitre les signaux
de la clientéle et & éveiller son besoin, tout en rafraichissant vos
connaissances des produits.

e Conseils pour passer du cheveu a la peau

* Mettre en place des animations

* Reconnaditre les signaux pour un conseil personnalisé
e lintérét des différentes fiches pour augmenter le CA

LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

Gérant.e.s, 0 |:| Fr 60 _ Epidprme Classic
000 collaborateur.rice.s [T 1 ]Ollr Offert aux nouvelles.aux Eplderme

et esthéticiennes client.cs.s Dermosthétique
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Body Détox

OBJECTIF

Les compétences en soin du corps sont un « must » absolu,
si on veut avoir du succés dans le domaine du spa et du
bien—étre.

Elargissez votre gamme de services du corps avec

un traitement spécifique pour les zones & problémes.

Proposition de soin « amincissant »
Modelage spécifique des zones & problémes
Conseils pour le soin & la maison

LEVEL POUR QUI ¢ FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

0 |:| Ipiderme Classic

.H Fsthéticiennes |T’ 1 jour Fr. 51()_ Fpiderme

Dermosthétique
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Spa de Luxe Corps

OBJECTIF

Les client.e.s en soins épidermes n’attendent pas seulement
des solutions pour leurs petits soucis de peau, mais des soins
bien—étre extraordinaires.

Faites 'expérience de l'art du toucher et du langage de
I'attention, ressourcez—vous en énergie positive.

Offrez & vos client.e.s une expérience inégalée avec un
modelage corps exclusif au plus haut niveau Spa, congu pour
procurer un pur moment de détente et de bien—étre hors

du temps.

* Modelage corps avec la gamme de produits Spa

* Pour un voyage bien—étre & travers les sens

* Les tensions du corps s'effacent avec la chaleur du
modelage

* Le corps et I'esprit sont détendus

* Soin relaxant ambiance Spa

LEVEL POUR QUI ¢ FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

Fpiderme Classic

." Fsthéticiennes [?T”l:l 1 jour Fr. 51()_ Fpiderme

Dermosthétique
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Spa Body 'orming

OBJECTIF

Notre soin du corps Body Forming est basé sur l'utilisation
d'une boue de beauté dotée d'une teneur élevée en minéraux
pour un lissage durable de la peau. Le modelage avec les

« Body Cups » exerce une action positive directe sur le tissu
conjonctif et permet une amélioration immédiatement visible
de la peau.

La micro—circulation est augmentée apportant une agréable
sensation de légéreté.

e  Grdce aux produits de la nouvelle gamme Spa, préparer
la peau avec un gommage lipogel au sel marin

*  Modelage avec la Rich Firming Body Butter pour un
bien—étre optimal et une revitalisation compléte

* Un enveloppement avec la boue minérale issue des lacs
d’eau douce laissera la peau rafraichie et plus claire

LEVEL POUR QUI ¢ FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

Fpiderme Classic

." Fsthéticiennes [CI)T”I:l 1 jour Fr. 51()_ Fpiderme

Dermosthétique

71



FORMATIONS

HOME OF
EDUCATION

LEVEL

+

POUR QUI 2

Gérant.e.s,
coiffeur.cuse.s et
esthéticiennes

FORMAT

STYLING

HAIR & SCALP
CARE MAKE-UP MANAGEMENT
Atelier Spa
OBJECTIF

Vous souhaitez profiter des conseils experts de nos forma-
trices 2 Organisez cette formation exclusivement pour

votre équipe dans votre salon | Revoir et approfondir vos
connaissances produits et le positionnement de notre gamme
bien—étre et relaxation par excellence : Spa.

e Connaissances produits et positionnement de la gamme

pour une mise en avant optimale au salon

e Exercices pratiques et astuces pour le conseil revente afin

d'augmenter votre chiffre d'affaires

DUREE PRIX PREREQUIS

Fpiderme Classic

ljour I't. 750.- Fpiderme

Dermosthétique

INFOS &
CONTACTS
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W S T Atelier Soleil / Homme /
\ Belesthétique

- OBJECTIF

Vous souhaitez profiter des conseils experts de nos forma-
trices 2 Organisez cette formation exclusivement pour votre
équipe dans votre salon | Découvrir ou approfondir vos
connaissances produits et le positionnement de nos gammes
complémentaires : Soleil, Homme et Belesthétique.

e Connaissances produits et positionnement de chaque
gamme pour une mise en avant optimale au salon

* Exercices pratiques et astuces pour le conseil revente afin
d’augmenter votre chiffre d'affaires

LEVEL POUR QUI ¢ FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

Gérant.c.s, 0 |:| Fpiderme Classic

+ coiffeur.cuse.s et |T’ 1 J our Fr. 75()_ I'piderme

esthéticiennes Dermosthétique
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Atelier Sur Mesure

OBJECTIF

Cette formation sur mesure dans votre salon améliore les
compétences de votre équipe et vous accompagne exactement
l& ou vous en avez besoin, autant en connaissance de produits
qu’en technique d’application ou en conseil pour le soin &
domicile.

a réserver individuellement selon le niveau de vos collabora-
teur.rice.s dans le domaine du soin épiderme.

e Formation réalisée sous la direction de I'équipe des
formatrices épiderme

e Atelier personnalisé et adapté & vos équipes

e  Optimisation de vos compétences en termes de soins
épidermes, de maquillage et en conseil client, afin
d'augmenter votre CA

LEVEL POUR QUI? FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS
Gérant.e.s, 0 !:l Ipiderme Classic
+ coifleur.cuse.s et [T 1 jour Fr. 750— Fpiderme

esthéticiennes Dermosthétique
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DIVISION MAKE-UP

Make—up
W P B

Make —up Basics

’E
)\ |

LES ETAPES VERS L'EXPERT MAKE-UP e

ONLINE ACADEMY

e

ESSENTIAL ADVANCED EXPERT
Découverte Retouche
Maquillage Maquillage Maquillage &
Collection Tendance Maquillage Morphologie
Maquillage Mariée
el 2 i
A TR '
ATELIER == ‘.
Collection Retouche Maquillage
Maquillage Maquillage Mariée
o] o] 8]
B = L .
ATELIER on
Maquillage & Sur
Morphologie Mesure
i o]



HOME OF
EDUCATION

FORMATIONS

HAIR & SCALP

INFOS &
STYLING CARE MAKE -UP MANAGEMENT CONTACTS

Make —up Basics

ONLINE ACADEMY Home of

FEducation

Vous voulez approfondir vos connaissances sur

les gammes de produits maquillage 2 Alors ces modules
de formation sont faits pour vous !

e Apergu des produits de la gamme magquillage

La Biosthétique

Conseils pour mieux connaitre le présentoir de maquillage
e Comment utiliser correctement chaque produit

Améliorer vos compétences et gagner en assurance pour
ie conseil en maquillage

oue LEVEL POUR QUI? FORMAT DUREE PRIX INDICATION
Nouvelles.aux . Vous avez besoin d'1PC/
Home of llab . l__| 5 1min Offﬁl’t tablette / smartphone
| collaborateur.rice.s, )
Fducation o

apprenti.e.s

pour les abonné.es
« Online Academy »

et de 'abonnement
« Online Academy »

module
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y Découverte Maquillage

OBJECTIF

Entrez dans I'univers de la cosmétique décorative et du
magquillage avec cette présentation de la gamme compléte
des produits Make—up La Biosthétique.

* Découvrir I'ensemble de la gamme de maquillage et
ses avantages

® Pratiquer la Retouche Maquillage apreés vos services

coiffure

Travail en binéme I'aprés—midi pour les retouches et

le maquillage

* Apprendre & déchiffrer les signaux de la cliente en
matiére de maquillage

* Les meilleures astuces pour provoquer 'achat « coup

LA ENIEES TR T IR

MOAYOMIGH 515N
[ ]

de coeur »
.
LES ETAPES VERS L'EXPERT MAKE-UP
ESSENTIAL
Découverte ADVANCED EXPERT
Maquillage
o]
i
LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS
I"sthéticiennes et 0 ':l 1 . Fr. 60— A
o coiffeur.cuse.s [T J our Offert aux nouvelles.aux ucun

client.es.s
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Collection Tendance
Maquillage

ONLINE ACADEMY

Découvrez la nouvelle Collection Tendance Maquillage de
La Biosthétique dans une série de tutoriels courts et faciles &
suivre | Steffen Zoll, notre Directeur Artistique Make—up
International, en personne, vous donne les modes d’emploi
de chaque look, toutes les utilisations possibles des produits
et plein de conseils et astuces pour réussir vos retouches et
créations maquillages. Suivez tous ces tutos, et donnez envie
& vos clientes d'utiliser les jolies couleurs de cette saison.

* Faire découvrir la derniére collection, les produits et les

looks

® Possibilité d'utilisation multiples des produits
* Possibilités de combinaison des produits
* Astuces, conseils d'utilisation et possibilités créatives de

Steffen Zoll

e  Communiquer aupres de la clientéle avec les différents

outils

e Etre en harmonie avec la Collection Coupe Couleur de

la saison

ou? LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX INDICATION
. Vous avez besoin d'1PC/
Home of Toute I'équipe .E| 10 mln/ Oﬂel‘t tablette / smartphone
F.ducation o du salon t pour les abonné.es et de l'abonnement

mOdUle « Online Academy » « Online Academy »
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Collection Tendance
Maquillage

OBJECTIF

Avec cette formation en maquillage vous recevez tous les
arguments pour le conseil et la connaissance des produits, pour
I'utilisation et la vente de la Collection Make—up La Biosthétique.
Gréce aux outils « beauté », augmentez votre chiffre d'affaires
et boostez votre image de marque a I'aide du service retouche
avec la Collection Make-up d la fin de votre service coiffure.
Toute I'équipe devraient faire cette formation |

e Faire découvrir la derniére collection
e Présentation et travail des différents looks
e  Communiquer aupreés de la clientéle avec les différents

outils
e Etre en harmonie avec la Collection Coupe Couleur de
la saison
LES ETAPES VERS L'EXPERT MAKE-UP
ESSENTIAL
Collec. Tendance ADVANCED EXPERT
Maquillage
vl
fiF
LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS
Esthéticiennes et 0 ':l 1 . Fr. 60— A
o coiffeur.cuse.s [T J our Offert aux nouvelles.aux ucun

client.es.s

INFOS &

EDUCATION STYLING CARE MAKE -UP MANAGEMENT CONTACTS
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Retouche Maquillage

OBJECTIF

Augmentez votre chiffre d'affaires et boostez votre image de
marque grdce aux outils « beauté » et au service retouche
avec la nouvelle Collection Make—up & la fin de votre service
coiffure. Tous les collaborateur.rice.s devraient faire cette
formation !

La Retouche Maquillage est un service additionnel pour metire
en valeur et sublimer la coiffure. Observez le style et la coiffure
de la cliente et proposez la retouche apreés le coiffage pour lui
faire plaisir et la fidéliser.

e Créer les conditions préalables afin de pratiquer
systématiquement la « retouche »

e Susciter le désir d'achat

e Conseils et pratiques rapides pour sublimer la coiffure

e Donner envie d'essayer de nouvelles couleurs qu'elle
n‘aurait pas osé utiliser elle—méme et mettre en avant
nos produits en un tour de main

* Apprendre & déchiffrer les signaux de la cliente en

matiére de maquillage

Les meilleures astuces pour provoquer 'achat « coup

ADVANCED de coeur »

LES ETAPES VERS L'EXPERT MAKE-UP °

ESSENTIAL RCtOl;lClle EXPERT
Maquillage
[TT":l

LEVEL POUR QUI ¢ FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

Esthéticiennes et 0 . Découverte
[ X coiffeur.cuse.s [Tl:l l_lour Fr- 23 O-_ Maquillage
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Maquillage Mariée

OBJECTIF

Cette formation vous permet de savoir répondre & la demande
du maquillage « spécial mariée » qui mettra en lumiére la
coiffure et la robe de mariée, afin que cette occasion devienne
un pur moment de bonheur !

* Préparation de la peau pour un teint parfait
*  Maquillage de mariée classique et naturel

*  Maquillage de mariée pour la cliente mature
e Idée d'un « forfait mariée »

LES ETAPES VERS L'EXPERT MAKE-UP

ADVANCED

ESSENTIAL R//[anli.llagG EXPERT
Mariée
A

LEVEL POUR QUI ¢ FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

Esthéticiennes et . Découverte
[ X coiffeur.cuse.s [Tl:l leur Fr- 23 O-_ Maquillage
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Maquillage & Morphologie

OBJECTIF

Entrez dans I'univers du maquillage avec cette présentation

de la gamme compléte des produits Make—up La Biosthétique.
Savoir bien maquiller les visages est un art, car en matiére

de maquillage la frontiére est trés mince entre « &tre maquillée
avec élégance » et « étre peinte ».

Faites 'expérience d'une méthode pédagogique unique pour
apprendre & bien maquiller toutes les

formes d'yeux, & mettre en valeur les sourcils, & bien positionner
le blush, & corriger la forme du visage et & redessiner les lévres
pour les mettre en valeur.

La connaissance des produits et des outils « beauté » est pré—
requise.

* Savoir proposer et réaliser un maquillage en fonction de
la morphologie du visage

e Apprendre les différentes corrections du visage

e Relancer le service maquillage pour augmenter le CA

LES ETAPES VERS L'EXPERT MAKE-UP

EXPERT

Maquillage &
Morphologie
]

LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

IR DR O . D/
000 Fsthéticiennes [T’l:l 1 J our Fr. 2 30_ Meac(;)l?iﬁggee
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Atelier Collection
'Tendance Maquillage

OBJECTIF

Vous souhaitez profiter des conseils experts de nos formatrices 2
Organisez cette formation exclusivement pour votre équipe
dans votre salon !

— Faire découvrir la derniére collection

— Présentation et travail des différents looks

— Communiquer aupreés de la clientéle avec les différents outils

— étre en harmonie avec la Collection Coupe Couleur de la
saison

LEVEL

+

POUR QUI ¢

Votre salon

FORMAT

DUREE PRIX PREREQUIS

ljour Ir. 750.- Aucun

INFOS &
CONTACTS
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Atelier Retouche Maquillage

OBJECTIF

Organisez cette formation exclusivement pour votre équipe
dans votre salon !

Augmentez votre chiffre d'affaires et boostez votre image de
marque grdce aux outils « beauté » et au service retouche
avec la Collection Make—-up ¢ la fin de votre service coiffure.
La Retouche Maquillage est un service additionnel pour metire
en valeur et sublimer la coiffure.

Observez le style et la coiffure de la cliente et proposez la
retouche aprés le coiffage pour lui faire plaisir et la fidéliser.

e Créer les conditions préalables afin de pratiquer
systématiquement la « retouche »

e Susciter le désir d'achat

e Conseils et pratiques rapides pour sublimer la coiffure

e Donner envie d'essayer de nouvelles couleurs qu'elle
n‘aurait pas osé utiliser elle—méme et mettre en avant
nos produits en un tour de main

LEVEL POUR QUI ¢ FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

0 . D¢
+ Votre salon [Tl:l 1 jour Fr. 75 O._ Meac(;)l?irlggee
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Atelier Maquillage Mariée

OBJECTIF

Organisez cette formation exclusivement pour votre équipe
dans votre salon !

Cette formation vous permet de savoir répondre & la demande
du maquillage « spécial mariée » qui mettra en lumiére la
coiffure et la robe de mariée, ofin que cette occasion devienne
un pur moment de bonheur !

* Préparation de la peau pour un teint parfait
*  Maquillage de mariée classique et naturel

*  Maquillage de mariée pour la cliente mature
e Idée d'un « forfait mariée»

LEVEL

POUR QUI ¢

Votre salon

FORMAT

]

DUREE PRIX PREREQUIS
. Découverte
1 _]Our Fr. 75 O._ Maquillage

INFOS &
CONTACTS
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Atelier Maquillage &
Morphologie

OBJECTIF

Entrez dans I'univers du maquillage avec cette présentation de
la gamme compléte des produits Make—up La Biosthétique.
Savoir bien maquiller les visages est un art, car en matiére de
maquillage la frontiére est trés mince entre « étre maquillée
avec élégance » et « étre peinte ».

Faites 'expérience d'une méthode pédagogique unique pour
apprendre & bien maquiller toutes les

formes d’yeux, & mettre en valeur les sourcils, & bien positionner
le blush, & corriger la forme du visage et & redessiner les lévres
pour les mettre en valeur.

La connaissance des produits et des outils « beauté » est pré-
requise.

* Savoir proposer et réaliser un maquillage en fonction de
la morphologie du visage

e Apprendre les différentes corrections du visage

* Relancer le service maquillage pour augmenter le CA

LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

7 0 . Découv
+ Votre salon e ljour Fr. 750~ Vauillage

86



HOME OF INFOS &

FORMATIONS EDUCATION STYLING MAKE -UP MANAGEMENT CONTACTS

Atelier Sur Mesure

OBJECTIF

Cette formation sur mesure dans votre salon améliore les
compétences de votre équipe et vous accompagne exactement
l& ou vous en avez besoin, autant en connaissance de produits
qu’en technique d’application ou en conseil pour les produits
revente.

a réserver individuellement selon le niveau de vos collabora-
teur.rice.s dans le domaine du maquillage.

® Formation réalisée sous la direction de I'équipe des
formatrices en maquillage

e Atelier personnalisé et adapté & vos équipes

e Optimisation de vos compétences en termes de soins
épidermes, de maquillage et en conseil client, ofin
d'augmenter votre CA

LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

! 0 . Découv
+ Votre salon [T'l:l 1 jour Fr. 750_ Mcdc(?liﬁlflrgtec
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anagement

=i

ESSENTIAL
Management
Starter
A PR A WY
‘main. '!;.l iR W, Lok
i '\} MODULE W

LES ETAPES VERS L'EXPERT MANAGEMENT e

ADVANCED

Management

500

Com Colors

i

EXPERT

Management

Chiffres Clés

Management 560"
Pro

A

Social Media

Starter
iy
i o

Vo ok T

Social Media

Fxpert

0

2

Management
Sur Mesure
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JISTHETILE

Management Starter

OBJECTIF

Bon démarrage dans votre parcours management
La Biosthétique ! Nous vous proposons un apergu
du concept de management La Biosthétique, afin de
pouvoir vous positionner efficacement sur le marché
de la coiffure.

e Connaitre aujourd’hui les défis du marché de la coiffure.
Approfondir la Philosophie La Biosthétique d'un point
de vue managérial. Votre feuille de route « pas & pas »
La Biosthétique
* Auto—diagnostic : OU vous situez—vous 2 OU souhaitez—
vous aller 2
*  Marketing de salon — les plus gros succés actuels
* Apercu des outils marketing
* Les bases de calcul des prix et de la communication
LES ETAPES VERS L'EXPERT MANAGEMENT
ESSENTIAL
Management ADVANCED EXPERT
Starter
i
LEVEL POUR QUI ¢ FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS
G 7 t 0 j 1 . Fr. 3100— A
o crant.c.s [T ]Our Offert aux nouvelles.aux ucun
client.cs.s
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Management 500

OBJECTIF

Managers et gérant.e.s de salon, débutant.e.s ou confirmé.e.s,
cette formation est faite pour vous !

Approfondissez vos connaissances, améliorez ou révisez toute
votre méthodologie de management et gagnez en assurance
dans la gestion de votre équipe.

e Découvrir et sapproprier des méthodes et des outils sur
tous les aspects du management

e Thématiques abordées : positionnement du manager,
communication, motivation, recrutement, mise en place des
objectifs chiffrés, entretien, délégation

*  Objectif : permettre aux participant.e.s d’accompagner,
guider et fidéliser une équipe

e Ateliers interactifs et mises en situation concrétes. Apports
théoriques, travail individuel et en petits groupes

LES ETAPES VERS L'EXPERT MANAGEMENT

ADVANCED
ESSENTIAL l\/’lanagelglent EXPERT
51610
A
LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS
Gérant.e.s 0 |:|
Y avec équipe ([P ) jours 1. 650 .— Aucun

ct managers

INFOS &
CONTACTS
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INFOS &
CONTACTS

Com Colors

OBJECTIF

Connaitre les mécanismes fondamentaux de toute
communication en équipe. Identifier et comprendre les

6 couleurs de personnalité avec l'outil Com Colors.
Optimiser ses compétences de communicant.e pour mieux
fonctionner avec ses co—équipier.ére.s.

e Comprendre la dynamique des six couleurs de
la personnalité

* Mieux se connditre dans sa communication

e Savoir faire passer son message

 |dentifier les motivations de chacun.e

e Connaitre les liens entre motivations et conflits

* Identifier sa valeur ajoutée dans une équipe

LES ETAPES VERS L'EXPERT MANAGEMENT

ADVANCED

ESSENTIAL COI]’] COlOl’S EXPERT

LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS
Gérant.c.s 0 |:| It 630 _
o0 avec équipe [ 2jours 70, T powr Aucun
et managers le profil de personnalité
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INFOS &
CONTACTS

Management Chiffres Clés

OBJECTIF

Cette formation est consacrée uniquement aux gérant.e.s et &
la gestion.

Obtenir toutes les connaissances nécessaires en gestion pour
mener avec succés votre projet d’entreprise de la coiffure.

e Les chiffres clés, colts, rentabilité et liquidités

* La lecture rapide du compte de résultats par un.e conseiller.
ére fiscal.e, compréhension et utilisation en tant qu'outil
d'analyse

* Les termes importants pour la communication avec la.le
conseiller.ére fiscal.e et la banque

* Le calcul du CA couvrant les coits de votre équipe

e Lanalyse du CA

e Savoir saisir les opportunités pour votre salon et votre
équipe & l'aide du chiffre d'affaires

|y

LES ETAPES VERS L'EXPERT MANAGEMENT

EXPERT

ESSENTIAL ADVANCED Chiffres Clés

LEVEL POUR QUI ¢ FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

) 0 . M
o0 Gérantcs e 2jours  I1.630.- gma™
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Management 500 Pro

OBJECTIF

Approfondissez les connaissances acquises lors de la premiére
formation Management 360° et affrontez les défis qui vont
s'imposer & tout.e manager encadrant une équipe : Faire face
au manque de motivation depuis la crise Covid, & une défiance
de l'autorité de plus en plus flagrante et & une communication
difficile... La formation au service de la performance de votre
entreprise et de votre propre motivation.

e Comprendre comment I'organisation du temps peut favoriser
la motivation et diagnostiquer les erreurs actuelles

 |dentifier le positionnement idéal du manager & chaque
étape pour garder la main et la juste distance

e Découvrir les causes des conflits et comment y remédier
efficacement

* Metire en place les outils nécessaires, de 'embauche &
la fidélisation d'un.e collaborateur.rice, afin d'optimiser
Iactivité et les résultats : Entretien de projection en mode
« coaching » / Entretien de remise de salaire / Réunion
d'activités et projection collective

LES ETAPES VERS LEXPERT MANAGEMENT e Possibilité de revoir certains points en fonction de vos
EARERT besoins
ESSENTIAL VAN Mgnagjement
260" Pro
[?T':l
LEVEL POUR QUI? FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS
Gérant.e.s, . ':|
managers et . o
000 responsables [T ZJOurS Fr. 630— Management 560

d’équipe
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Social Media Starter

OBJECTIF

Nous vous aiderons & faire vos premiers pas dans les médias
sociaux &le marketing en ligne lors de ce séminaire pratique.
Nous vous fournirons des aides pour votre orientation et pour
mettre en avant la présence de la marque sur votre site en
ligne.

Aprés ce séminaire, vous connaitrez :

* Les bases d'un marketing en ligne réussi pour votre salon et
I'interaction de votre site web, Google My Business & Social
Media

e Les objectifs du marketing des médias sociaux et les besoins
de votre groupe cible

* Les principales fonctions de base sur Facebook & Instagram.

* Les facteurs de réussite d'un post sur les médias sociaux
(image / caption / hashtags) et leur mise en ceuvre.

* Des exemples de mise en ceuvre & un outil efficace pour
trouver des idées et les archiver

* Des outils et des moyens d'optimiser et d'organiser votre
présence sur les médias sociaux.

Méthodes : présentation, échanges d’expériences et exercices
prafiques

LEVEL

POUR QUI ¢

Gérant.e.s,
managers de salon,
responsable de
la communication

FORMAT

]

DUREE PRIX PREREQUIS

. Compte Instagram
ljour I't. 310.- Atif

INFOS &
CONTACTS
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Social Media I-xpert

OBJECTIF
Instagram et marketing digital, au niveau avancé, pour offrir
au compte de votre salon encore plus de succes :

e Quelle ligne éditoriale pour Instagram 2

® Créer et animer une communauté sur Instagram

e Création de contenu et outils graphiques Instagram
* Faire de la publicité sur Instagram

*  Analyser vos performances sur Instagram

LEVEL POUR QUI? FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS
Gérant.e.s, o ':| R I
managers de salon, . ompte Instagram
O" responsable de [T 1 jour Fr- 31()_ Actif

la communication

95



HOME OF HAIR & SCALP INFOS &
FORMATIONS EDUCATION STYLING CARE MAKE -UP MANAGEMENT CONTACTS

Atelier Management Sur Mesure

MO ORJECTIF

Vous avez déja suivi les premiéres formations en management
et vous recherchez maintenant un accompagnement person—
nalisé afin de vous aider & trouver des solutions pratiques aux
petits obstacles qui peuvent freiner votre réussite 2

La formation « business » est une demarche d'‘accompagne-
ment personnalisée qui permet au / & la gérant.e

ainsi qu'a son équipe de piloter I'evolution des performances
du salon.

e Faire le point sur les forces et les axes de progrés de
votre entreprise

e |dentifier les freins dans la mise en place des actions
recommandées

* Apporter des outils de gestion et de management pour
anticiper et suivre les résultats et les performances

* Savoir amener votre équipe & développer ses performances

LEVEL POUR QUI 2 FORMAT DUREE PRIX PREREQUIS

+ Gérant.e.s, [CI)T”I:l 1 jour Fr. 2500_ Aucun
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Infos & Contacts

INFOS

— Inscription possible via mail ou via votre représentant

— La Biosthétique se réserve le droit de modifier ce
programme & tout moment.

"U'inscription est obligatoire. Les places de cours sont
attribuées dans |'ordre des inscriptions. 3—4 semaines avant
le début du cours ou du séminaire, vous recevrez une
confirmation par e-mail. Les participants non confirmés
voyagent a leurs propres risques. Nous vous informons
qu’en cas d’annulation, nous ne remboursons pas les

frais de déplacement. Les frais de cours indiqués sont nets.
Nous vous les facturons plus TVA.

HAIR & SCALP
CARE

MAKE -UP

INFOS &
CONTACTS

MANAGEMENT

Infos & Contacts

ANNULATION

— En cas d’empéchement, vous devez nous informer de
I’annulation de votre participation par écrit

— Formation payante : pour toute annulation de derniére

minute et moins d’une semaine (5 jours ouvrés) précédant

|e cours :

— totalité du stage facturée
Entre 10 jours et 5 jours ouvrés précédant le cours :
— retenue de 50 % du coit de la formation

Jusqu’d 2 semaines avant la formation :

— annulation possible sans frais

— Frais d’annulation de Fr. 30.- pour les formations offertes
& moins d’une semaine avant la date de formation

SUISSE

Brigitte Sutter

Tel. +41 41 766 04 57
b.sutter@biosthetique.ch

Monique Miller
Tel. +41 41 766 04 59
m.mueller@biosthetique.ch

ADRESSE SIEGE SUISSE
Neuhofstrasse 23

6341 Baar
laboratoire@biosthetique.ch

ADRESSE SIEGE FRANCE
Siége International

La Biosthétique Paris

Place de I'Etoile

7, rue de Tilsitt

75017 Paris

ADRESSE ACADEMIE
SUISSE

Avenue de Rumine 6

1005 Lausanne
service@biosthetique.ch ou
laboratoire@biosthetique.ch

ADRESSE ACADEMIE
FRANCE

La Biosthétique Académie
35, avenue Pierre de Serbie
75008 Paris
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Outils pour la participation aux ~
séminaires en ligne & webinaires gl

PC / ordinateur portable
Participez idéalement au séminaire sur un
ordino’reur, portob|e, tablette ou smortphone.

Pour les webinaires : t#éléchargez I'application

sur votre PC

(une participation sur le navigateur internet ne
vous permet pas d'utiliser toutes les fonctions).

Casque / écouteurs avec microphone
Veuillez utiliser un casque ou des écouteurs
avec un microphone intégré.

Internet / Wili _

Fermez toutes les autres applications sur e j o

votre ordinateur. T N a ale
: (A BIOSTHETIQUE

Déconnectez (si possible) les autres appareils ) | ooy

électroniques du WIFI, afin d'éviter une sur— Partagez des moments ; %%

charge du routeur. Lg Bio avec nous p

, #lobiosthetiquesuisse
Flectricit¢ #labiofamily
Branchez votre ordinateur sur secteur. @\Obiostheﬁquefrance_Pro




www.labiosthetique.ch/fr

©Laboratoire Biosthetique, Pforzheim

F-La Biosthétique Marcel Contier, Paris D -Laboratoire Biosthétique, Pforzheim
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