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ANIMATION SOLEIL

1. POURQUOI PROPOSER LA GAMME SOLEIL EN SALON ¢

POURQUOI PROPOSER L'ANIMATION SOLEIL ¢

Les soins solaires sont un théme saisonnier qui se préte chaque année, de mai a septembre, a une animation
dans le salon : celle ci met I’accent sur la vente des produits - par le biais d‘une rencontre active des pro-
duits en salon (Feel & Touch). Chaque client(e) devrait étre sensibilisé(e) pendant la période de I’“animation
a un soin idéal pour les cheveux et la peau en été.

L'exposition au soleil est un théme qui nous concerne toute I'‘année, mais il est tout de méme judicieux de s’y intéresser de prés au début
de la saison estivale, car la plupart des gens ne pensent & la protection solaire qu’une fois les premiers coups de soleil apparus ou
lorsque les vacances approchent.

Nous nous concentrons sur un théme et pouvons ainsi obtenir des résultats mesurables. Toute I'équipe est formée et rayonne de
compétence sur le théme de I'exposition au soleil. Le salon met en avant les produits Soleil et une communication clients claire. Il est méme
possible que nous axions notre message de bienvenue, la tisane La Biosthétique, sur ce theme, voir page 6.

CE QUI INTERESSE LA CLIENTELE

On n‘achéte pas de protection solaire chez le coiffeur, n’est-ce pas 2 Beaucoup ne savent pas non plus qu'il existe une protection solaire
pour les cheveux.

— Saviez-vous que la mélanine de la peau a besoin de quelques jours a quelques semaines pour se réveiller de son hibernation
et former le bronzage protecteur ?

— Les clients découvrent les soins solaires de derniére génération et profitent de I'été en étant parfaitement protégés.

— Les clients découvrent des produits solaires pour la peau et les cheveux de trés haut niveau.

— Les clients peuvent essayer les cosmétiques solaires (feel & touch) avant de les acheter.

— Les clients bénéficient de soins avant, pendant et aprés I'exposition au soleil.

QU’APPORTE L'ANIMATION SOLEIL A L'EQUIPE 2

&% Conseils d’expert soleil pour vos clients

e Expérience commune de réussite
<& Nouvelles opportunités de CA
&> Reconnaissance grice au succés

EXEMPLE DE CALCUL DE CHIFFRE D’AFFAIRES SUPPL. POTENTIEL

Par jour, avec une vente d’env. 2 produits ( valeur moyenne 25 CHF par produit ), peut potentiellement générer un
chiffre additionnel d’environ 50 CHF.

CHIFFRE D’AFFAIRES SUPPL. PAR COLLABORATEUR VENTE
Par jour 50 CHF
Par mois 1.000 CHF
8 semaines 2.000 CHF

Valeurs arrondies pour une meilleure lisibilité.
En recommandant des produits qui seront potentiellement rachetés, on peut espérer & une croissance du CA de vente.
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2. MOTIVER SON EQUIPE

Seuls les collaborateurs et collaboratrices motivés, qui connaissent et apprécient les produits et les services, sont en mesure de les
proposer & leur clientéle. Alors testez, sentez et chouchoutez vous d’abord intensément et réfléchissez ensuite, si, quand et comment
I'animation peut se dérouler dans votre salon !

EXPERIENCE BIEN — ETRE AVEC L'EQUIPE

O Passez une soirée de détente avec I'équipe et découvrez les services.
(Summer Fresh up / Me Time Soleil) ainsi que les produits.

O Elaborez ensemble des arguments sur les avantages pour le ou la cliente et notez-les par
exemple sur un tableau.

Utilisez les arguments élaborés pour vous adresser & la clientéle.

O Chaque collaborateur et collaboratrice doit &tre au courant de chacun des produits,
afin de conseiller professionnellement le ou la cliente par la suite.

CHALLENGE & PRIME

Vous souhaitez transformer cette animation en challenge d’équipe 2

Alors téléchargez en ligne le tableau A3 de suivi des résultats et déterminez une prime
ou un cadeau.

— Afficher le tableau dans le laboratoire couleur ou dans la salle de repos afin qu'il soit
vu par tous les collaborateurs et collaboratrices.

— A chaque produit de 'animation vendu, tracez un béton dans la colonne
( employé / semaine ) correspondante. Sont comptabilisés les produits / services qui
ont été recommandés ( c’est — & — dire vendus ) avec succés. Les produits que les

clients ont achetés de leur propre initiative sont enregistrés séparément.

— Celui ou celle qui propose le produit ou le service obtient le trait.

— Le salon peut envisager de verser une prime sous forme de salaire ( dans ce cas, des charges salariales supplémentaires peuvent
étre dues ! ). Alternativement, le montant total & la fin des 8 semaines peut étre congu comme une prime d'équipe, par ex. une formation
spéciale au salon ou une soirée d’équipe.

— Par ailleurs, 'employé — e qui a le plus de succés peut étre récompensé — e de maniére spéciale ( séminaire, produits ). Le collaborateur
ou collaboratrice « e / la plus performant — e » est celui ou celle qui a conseillé / recommandé et vendu le plus de produits — par rapport
a la durée de son temps de travail lors de 'animation. Ainsi, les employés & temps partiel et les apprentis peuvent également &tre gagnants.



ANIMATION SOLEIL

3. CONNAISSANCES DES PRODUITS
3.1 QUELLE EST LA PARTICULARITE DES SOINS CHEVEUX SOLEIL 2

— Les cheveux sont protégés des rayons UV, ceux qui sont sensibilisés par le soleil sont nettoyés et réparés.

— Les cheveux sont libérés du chlore et d’eau de mer qui endommagent leur structure.

— Produits pour « avant, pendant et apreés le soleil » : I'extrait de tournesol agit comme un bouclier protecteur complet. En soin aprés le soleil,
il neutralise les radicaux libres activés par les rayons UV qui attaqueraient massivement la structure du cheveu.
Il se dépose sur les cheveux et les protége des futures rayons UV nocifs. A titre préventif, il préserve le coeur des cheveux des dommages
importants.

3.2 QUELLES SONT LES PARTICULARITES DE SOINS DE LA PEAU SOLEIL 2

— Des activateurs de bronzage stimulent le bronzage naturel de la peau.

— Des filtres UVA et UVB ultramodernes et respectueux de l'environnement. Tous les produits SPF sont résistants
a l'eau et Coral safe.

— Protection cellulaire hautement efficace contre le vieillissement de la peau & base d’extrait de graines de tournesol
& antioxydants naturels de riz & romarin.

— Parfum solaire exclusif et, en alternative, créme solaire sans parfum.

— Excellente tolérance cutanée confirmée par des tests dermatologiques.

3.3 OU TROUVER LES INFOS PRODUITS & SERVICES @

Vous ne pouvez pas connaitre tous les détails, les ingrédients, les modes d‘action, les avantages et les bénéfices de tous les produits,
mais vous devez savoir oU trouver ces informations en cas de besoin.

Une autre solution est d'utiliser soi — méme et de noter / mémoriser ce qui vous semble &tre les 3 arguments principaux d’un produit pour
pouvoir le recommander de maniére crédible. ('apercu des produits, voir ci-dessous, est également utile & cet égard).

Vous trouverez un condensé de toutes ces informations sur |'interface professionnelle :

Apercu
des produits

Soleil

joint

LA GAMME SOLEIL

Self Tanning Drops

vous trouverez également :
— Compendium de la gamme Soleil

sur les produits :

—  Flyer pour

—  Apergu des produits A3 ci-joint :

E ’ shonds g
P ESEi.
i

x| [creveu & rend]
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After Sun Hydrating Hair Mask
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4. APPROCHE CLIENTELE

Lapproche de la clientéle est souvent le plus grand obstacle dans le salon. Mais avec des formulations ciblées et un peu d'entrainement,

il est possible de gagner rapidement en assurance et de développer une routine qui se traduira bientét par des ventes additionnelles et une
augmentation du chiffre d’affaires ! Il est possible de choisir entre une simple présentation des produits & I'aide d'un présentoir « Feel & Touch ».
— ou / et I'étape suivante — le conseil d'un service. Dans les deux cas, vous trouverez des instructions et des conseils d'‘approche.

Important : restez dans votre propre style de langage !

4.1 SIGNAUX CLIENTS POUR LA GAMME SOLEIL CHEVEUX & PEAU

— Part en vacances / fait du sport en extérieur / passe beaucoup de temps dans le jardin / aime nager
— Cheveux souples / cheveux longs / cheveux colorés

— Peau sensible, claire / coups de soleil rapides / la peau ne bronze pas bien / aimerait avoir un héle
— Fond de teint un peu trop foncé, désir de plus de fraicheur

— Taches de pigmentation

4.2 RITUEL DE LA TISANE, DIALOGUE D'‘OUVERTURE & DE CONCLUSION

Servir la tisane La Biosthétique en version estivale en guise de « Nous voulons que vous vous sentiez les bienvenus chez nous. Notre
bienvenue. tisane La Biosthétique en version estivale convient tout & fait & notre
' animation. »

« Avez - vous envie d’en savoir plus & ce sujet 2 »

« Si cela vous intéresse — je peux vous proposer un soin beauté pendant
votre temps de pose avec les produits Soleil »

Questions Soleil « Dites moi, comment votre peau/vos cheveux réagissent-ils au soleil 2 »

« Puis-je vous montrer ce qui permet & votre peau de bronzer rapide-
ment & sainement ¢ »

« Saviez-vous qu'il existe une créme solaire avec activateur de bronzage 2 »
« Saviez-vous qu'il existe des produits solaires pour les cheveux 2 »

« Vous aussi, vous attendez 'été avec impatience 2 Nous avons
quelque chose pour vous préparer au bain de soleil en préservant la
jeunesse de la peau. Cela vous intéresse-t-il 2 »

Des phrases d‘approche ne doivent &tre qu’une suggestion. Votre
approche doit vous ressembler et employer votre propre style de langage.

Pour terminer, demander l‘avis du ou de la cliente. « Cela me fait plaisir que vous souhaitiez si bien vous préparer aux
vacances / I'été. »

Conclure la vente, apporter les produits d la caisse. « Cela me fait plaisir que vous souhaitiez si bien vous préparer aux
vacances / I'été. »

Saisir les produits achetés sur la fiche client / dans 'ordinateur et | « Etes - vous satisfait des produits de notre gamme Soleil ? Vous en
lors de la prochaine visite et si I'application et le résultat sont reste — - il assez ? »
satisfaisants.

QUE FAIRE, SI LE CLIENT DIT NON/N’EST PAS INTERESSE 2

Un « non » nest pas une mauvaise nouvelle car il nous permet de savoir que le ou la cliente nest pas intéressée pour le moment et que nous pouvons nous
consacrer au client suivant.

« Merci pour votre franchise | N'hésitez pas & revenir vers moi & ce propos. »
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4.3 APPROCHE CLIENTELE AVEC « FEEL & TOUCH » / SERVICE

Inviter le client ou la cliente & participer aux semaines de la
protection solaire juste aprés le conseil du coiffeur. Présenter &
cet effet les paniers produits & présentoir préparés.

« Pouvons — nous vous inviter & découvrir nos protections solaires 2
Vous bronzerez plus vite et de maniére plus saine. Cela peut — il vous
intéresser 2 Une protection solaire pour les cheveux ou la peau 2 »

Remettre la sélection de produits Hair / Skin dans le panier.
Important : les produits dans le panier doivent étre étiquetés
avec le prix actuel / I'étiquette du testeur ( voir ci — joint ) !

Apporter les produits directement au banc de coiffage.

SUN CARE CONDITIONING SELF TANNING DROPS

SPRAY

SUN CARE STYLING INVISIBLE BODY SPRAY

LACQUER SPF 20

AFTER SUN HAIR & BODY

SHAMPOO SUN CARE EMULSION SPF 30

AFTER SUN HYDRATING

HAIR MASK SUN CARE STICK SPF 50
SUN CARE CREAM SENSITIVE
SPF 50
AFTER SUN HAIR & BODY
SHAMPOO

BROCHURE SOLEIL BROCHURE SOLEIL

Si vous souhaitez compléter I'animation par un service
additionnel : proposer les services « Summer Fresh Up » &
« Me Time Soleil ».

Réalisation, voir page 9.

Donner un bref apercu des produits.

Présenter briévement tous les produits pour que le client puisse se faire
une idée : Nom du produit + principale action / domaine d'utilisation.

Demander aux clientes et clients quels produits elles / ils
souhaitent mieux connaitre.

Appliquer / vaporiser les produits souhaités, faire sentir et expliquer
les avantages pour le client. Quelle est la particularité de ce produit ?

Lui demander son avis sur les produits.

« Quelque chose pourrait - il vous intéresser ? Vous avez d’autres
questions ? »

4.4 APPROCHE CLIENTELE AVEC «

NOUVEAU CHEZ NOUS : SOLEIL »

Comment pouvez-vous aborder le sujet si vous n‘avez pas encore de produits solaires dans votre salon et si vos clients n‘ont pas 'habitude d‘acheter

des produits solaires en salon 2

4.4.1 AVEC DES NOUVEAUX CLIENTS OU CLIENTES

« Nous travaillons avec des produits de La Biosthétique Paris pour les soins capillaires/coloration/pour la peau/... et nous en sommes

trés satisfaits.

Nous avons également préparé pour nos clients un panier SOLEIL de La Biosthétique. J'aimerais vous inviter
aujourd‘hui, dans le cadre de nos semaines de la protection solaire, & découvrir ces produits sans engagement».

4.4.2 AVEC DES CLIENTS OU CLIENTES FIDELES

« Comme vous le savez, nous utilisons les produits de La Biosthétique Paris et nous en sommes trés satisfaits. Nous avons maintenant dans
notre salon les produits solaires SOLEIL de La Biosthétique — car nous voulons que vos cheveux et votre peau soient bien protégés et

parfaitement hydratés, méme en été.

Nous aimons tous prendre des bains de soleil, mais la protection de la peau et des cheveux est souvent négligée. C'est pourquoi j‘aimerais vous
inviter aujourd’hui, dans le cadre de nos semaines de protection solaire, & découvrir les produits SOLEIL sans engagement. »
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4.5 AINSI FONCTIONNENT LES SERVICES

Vous souhaitez faire connaitre la gamme Soleil non seulement par un Feel & Touch ( découverte gratuite

‘Al

des produits ) mais également par un service rapide au salon 2 Alors, complétez le Feel & Touch par un
service adapté a la saison | « Summer Fresh Up » ou « Me Time Soleil » ) que vous proposez & vos clients aprés

ou pendant le soin au salon :

— Rafraichir la peau du visage pendant 1 min. env. en lui appliquant une serviette chaude et humide.
Au préalable, adaptez la température & la météo / & la température extérieure, c.—a—d. 'il fait
trés chaud dehors, ne pas déposer la compresse sur le visage juste aprés I'avoir sortie du chauffe e

serviette. FEEL&TOUCH | SUMMER FRESH UP

la peau du client absorbera ensuite mieux les produits solaires.
Un coup de frais est créé par le froid di & I'évaporation lorsque la compresse est retirée.

( En cas de make-up, démaquillage rapide avec par ex. Make-up Remover Toweletts ).
— Appliquer sur le visage le produit choisi ex. Self Tanning Drops, Sun Care Cream Sensitive 50 +

— Pour finir : proposer une retouche make-up

Durée : env. 5 min.

— Montrez vos compétences en soins esthétiques en offrant une dimension supplémentaire au service avec le massage au
pinceau Angel’s Touch.

—  Effectuer un shampooing avec After Sun Hair & Body (produit en format vente uniquement,
voir ASTUCE 2 !) ou un shampooing personnalisé

—  After Sun Hydrating Hair Mask ou un soin cheveux intense personnalisé (produit en format vente
uniquement, voir ASTUCE 2 1).

% < LA BIUSTHE}%@U&{‘

— Nettoyage de la peau, peeling ( Clair de Teint + Masque Peeling )

FEEL & TOUCH ME TIME SOLEIL

—  Appliquer 2 - 5 gouttes de Self Tanning Drops ( visage, décolleté ) et ressentir & quel point il est

facile & répartir et le parfum agréable
— Selaver les mains

—  Sun Care Cream Sensitive 50 + pure ou mélangée & la créme de jour préférée et I'appliquer
( découvrir & quel point la nouvelle texture est agréable et polyvalente )

—  Appliquer sur les bras la nouvelle Sun Care Lotion 30 ( découvrir la nouvelle texture trés agréable. )

—  Conseils pour les soins & la maison. Utiliser la brochure Soleil

—  Rincer le masque capillaire

— Coiffer les cheveux : Sun Care Styling Lacquer (produit en format vente uniquement, voir ASTUCE 2 1) ou produit de finition personnalisé

— Tour de table final : quest—ce qui a plu 2 Y a—t-il encore des questions 2
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4.6 FEEL & TOUCH — STIMULIS POUR CHAQUE PRODUIT
Comment laisser parler le produit ?

AFTER SUN HAIR & BODY SHAMPOO

— Faire respirer le parfum

— Aviser d'un format voyage 100 ml pratique

SUN CARE CONDITIONING SPRAY / SUN CARE STYLING LACQUER

— Vaporiser le spray avant le coiffage des cheveux / utiliser la laque en finition

Inviter vos clientes et clients a les tester eux—-méme :
SUN CARE INVISIBLE BODY SPRAY SPF 20 / SUN CARE LOTION SPF 30

— Appliquer / vaporiser sur I'avant bras, par ex. dans les salons Homme

« Je vois que vous avez une peau claire. Votre peau réagit rapidement au soleil, n’est—ce pas 2 »

AFTER SUN SOOTHING BODY LOTION / SOOTHING FACIAL CREAM

— Appliquer Body Lotion sur 'avant bras ou sur le décolleté et Facial Cream sur le dos de la main

« Une rougeur est un signe de peau sensibilisée, ce que I'on ne devrait pas négliger. Je vous invite donc & découvrir
e soin régénérant. »

HYDRATING TAN ACTIVATING BODY LOTION / SELF TANNING DROPS

— Appliquer Body Lotion sur I'avant bras

i

: « Saviez-vous, qu'il existe un produit permettant & la peau de booster l'intensité et 'apparition du bronzage 2 »
! — 1 ou 2 gouttes & appliquer & l'intérieur du bras.

« Aimez-vous quand votre peau semble plus éclatante 2 Nous vous invitons & tester 'autobronzant. »

SUN CARE STICK SPF 50

— Extraire un peu de produit & I'aide d'un coton tige propre et le présenter pour une auto—application :

« Puis — je vous inviter d tester le soin de protection solaire pour les lévres 2 »

SUN CARE CREAM SENSITIVE SPF 50+

— Appliquer un peu de créme sur le dos de la main.

« Vous devez absolument tester cette créme solaire | »
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5. PREPARATION
5.1 DECORATION & PRESENTATION

Comment créer une atmosphére qui donne envie de tester / acheter des produits Soleil 2 Profitez des outils et plv & retrouver dans la checklist,
proposez une tisane aux arémes chaleureuses — recette & retrouver en ligne !

PANIER DE PRODUITS

SUN CARE
CONDITIONING SPRAY | SELF TANNING DROPS
SUN CARE INVISIBLE BODY SPRAY
STYLING LACQUER SPF 20
AFTER SUN
ARTER SO SUN CARE EMULSION
SHAMPOO
AFTER SUN
HYDRATING HAIR Sop sy RE STICK
MASK
SUN CARE
CREAM SENSITIVE
SPF 50
AFTER SUN
HAIR & BODY
SHAMPOO
BROCHURE SOLEIL BROCHURE SOLEIL

PRESENTOIR

REMARQUE

— Le cadre magnétique en acrylique pour les
prix est disponible sur www.boesner.com
( réf. : FRAB1015, Dimensions : 10,2 x 15,2 cm )

— Les étiquettes prix sont jointes au dossier.

PROTECTION AVANT,
PENDANT & APRES
L'EXPOSITION AU SOLEIL !
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5.2 CHECKLIST DE L'ANIMATION
[] PREPARER L'EQUIPE

[ Faire l'expérience en équipe (soirée bien-étre avec les produits & services Summer Fresh up / Me Time Soleil).

O

Vérifier les fiches clients et s‘adresser & ceux qui ont acheté Soleil I‘année derniére et leur demande s'ils sont satisfaits

et les inviter au Feel & Touch.

[ ] PRODUITS, DECO & PLV

[0 Commander les produits en quantité suffisante

Poster Soleil 2023 (90,5 x 128 cm)
Placer les brochures produits 2023
Placer les échantillons Soleil & portée de mains

Préparer les produits au banc de coiffage (Feel & Touch) :

Panier blanc ou en bois .

Préparer un panier avec les produits de la gamme Soleil pour les cheveux
et un autre pour le peau (p. 11).

Déposer/afficher les visuels & cartes.
Sont disponibles dans ce dossier, les éléments :

Eventuellement préparer une

réparer un concentré de I Intense Tea le soir précédent et la placer au
réfrigérateur.

Verser la tisane concentrée dans une carafe avec du jus d'orange ou du
jus de fruit de la passion ( rapport 3 pour 1 ). Si besoin, ajouter un peu de
sucre brun. Décorer les verres avec une tranche d’orange ou de citron,
ajouter éventuellement une paille en papier ou en bambou.

Outils supplémentaires (evt. déja disponible)

O
@)

O

Chevalet A4 ou A5 ( disponible auprés du service clients )

Bloc acrylique pour tarifs ( via www.boesner.com, désignation FRAB1015,
dimensions 10,2 x 15,2cm )

Compresses pour le service avec sauna du visage

[ COMMUNICATION RESEAUX

O

O

SOCIAUX

Télécharger les visuels de l'interface professionnelle

Planifier les posts & temps

LA BIOSTHETIQUE

PROTECTION
WEC SOLEIL

2 g

PROTECTION AVANT,
PENDANT & APRES
LEXPOSITION AU SOLEIL |
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PROTECTION AVANT,
PENDANT & APRES
'EXPOSITION AU SOLEIL !

CHEVEUX
SUN CARE CONDITIONING SPRAY 150 ml Fr. 28.00
SUN CARE HAIR LACQUER 200 ml Fr. 27.00

AFTER SUN HYDRATING HAIR MASK 125 ml Fr. 25.00

AFTER SUN HAIR & BODY SHAMPOO 250 ml Fr. 24.50
100 ml Fr. 14.50

PEAU

HYDRATING TAN ACTIV. BODY LOTION 200 ml Fr. 37.00

SELF TANNING DROPS 30 ml Fr. 30.00
SUN CARE STICK 89 Fr. 26.50
SUN CARE CREAM SENSITIVE 50 ml Fr. 28.00
SUN CARE INVISIBLE BODY SPRAY 150 ml Fr. 33.50
SUN CARE BODY LOTION 200 ml Fr. 42.00

AFTER SUN SOOTHING BODY LOTION 200 ml Fr. 35.00

AFTER SUN SOOTHING FACIAL CREAM 50 ml Fr. 37.00

PROTECTION AVANT,
PENDANT & APRES
'EXPOSITION AU SOLEIL !

CHEVEUX
SUN CARE CONDITIONING SPRAY 150 ml Fr. 28.00
SUN CARE HAIR LACQUER 200 ml Fr. 27.00

AFTER SUN HYDRATING HAIR MASK 125 ml Fr. 25.00

AFTER SUN HAIR & BODY SHAMPOO 250 ml Fr. 24.50
100 ml Fr. 14.50

PEAU

HYDRATING TAN ACTIV. BODY LOTION 200 ml Fr. 37.00

SELF TANNING DROPS 30 ml Fr. 30.00
SUN CARE STICK 8¢ Fr. 26.50
SUN CARE CREAM SENSITIVE 50 ml Fr. 28.00
SUN CARE INVISIBLE BODY SPRAY 150 ml Fr. 33.50
SUN CARE BODY LOTION 200 ml Fr. 42.00

AFTER SUN SOOTHING BODY LOTION 200 ml Fr. 35.00

AFTER SUN SOOTHING FACIAL CREAM 50 ml Fr. 37.00

PROTECTION AVANT,
PENDANT & APRES
'EXPOSITION AU SOLEIL !

CHEVEUX
SUN CARE CONDITIONING SPRAY 150 ml Fr. 28.00
SUN CARE HAIR LACQUER 200 ml Fr. 27.00
AFTER SUN HYDRATING HAIR MASK 125 ml Fr. 25.00

AFTER SUN HAIR & BODY SHAMPOO 250 ml Fr. 24.50
100 ml Fr. 14.50

PEAU

HYDRATING TAN ACTIV. BODY LOTION 200 ml Fr. 37.00

SELF TANNING DROPS 30ml Fr. 30.00
SUN CARE STICK 8g  Fr.26.50
SUN CARE CREAM SENSITIVE 50 ml Fr. 28.00
SUN CARE INVISIBLE BODY SPRAY 150 ml Fr. 33.50
SUN CARE BODY LOTION 200 ml Fr. 42.00

AFTER SUN SOOTHING BODY LOTION 200 ml Fr. 35.00

AFTER SUN SOOTHING FACIAL CREAM 50 ml Fr. 37.00

PROTECTION AVANT,
PENDANT & APRES
'EXPOSITION AU SOLEIL !

CHEVEUX
SUN CARE CONDITIONING SPRAY 150 ml Fr. 28.00
SUN CARE HAIR LACQUER 200 ml Fr. 27.00
AFTER SUN HYDRATING HAIR MASK 125 ml Fr. 25.00

AFTER SUN HAIR & BODY SHAMPOO 250 ml Fr. 24.50
100 ml Fr. 14.50

PEAU

HYDRATING TAN ACTIV. BODY LOTION 200 ml Fr. 37.00

SELF TANNING DROPS 30ml Fr. 30.00
SUN CARE STICK 8¢ Fr. 26.50
SUN CARE CREAM SENSITIVE 50 ml Fr. 28.00
SUN CARE INVISIBLE BODY SPRAY 150 ml Fr. 33.50
SUN CARE BODY LOTION 200 ml Fr. 42.00

AFTER SUN SOOTHING BODY LOTION 200 ml Fr. 35.00

AFTER SUN SOOTHING FACIAL CREAM 50 ml Fr. 37.00




SUN CARE CONDITIONING SPRAY 150 ml Fr. 28.00

SUN CARE HAIR LACQUER 200 ml Fr. 27.00

P AFTER SUN HYDRATING HAIR MASK 125 ml Fr. 25.00
° AFTER SUN HAIR & BODY SHAMPOO 250 ml Fr. 24.50
100 ml Fr. 14.50

HYDRATING TAN ACTIVATING BODY LOTION 200 ml Fr. 37.00
SELF TANNING DROPS 30 ml Fr. 30.00
SUN CARE STICK SPF 50+ 89 Fr. 26.50
SUN CARE CREAM SENSITIVE SPF 50+ 50 ml Fr. 28.00
SUN CARE INVISIBLE BODY SPRAY SPF 20 150 ml Fr. 33.50
SUN CARE BODY LOTION SPF 30 200 ml Fr. 42.00

"™ AFTER SUN SOOTHING BODY LOTION 200 ml Fr. 35.00
J AFTER SUN SOOTHING FACIAL CREAM 50 ml Fr. 37.00
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LA BIOSTHETIQUE®

PARIS

FEEL & TOUCH SEMAINES PROTECTION
SOLAIRE AVEC SOLEIL

Découvrez notre gamme solaire activatrice

de bronzage avec effet anti-6ge et une Protection solaire pour la peau et les cheveux avant,
protection solaire maximale ! pendant et aprés |'exposition au soleil.

Laissez-vous convaincre Freine le vieillissement cutané et les taches

et sentez la différence. pigmentaires.

Filire UVA & UVB a large spectre.
Activateur de bronzage dans les produits avec SPF.
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LA BIOSTHETIQUE® ¥

PARIS

FEEL & TOUCH SUMMER FRESH UP

Découvrez notre gamme solaire Activez votre bronzage ou apaisez votre peau
activatrice de bronzage avec effet anti-Gge apres I'exposition au soleil.

et une protection solaire maximale ! Inclus des compresses pour le visage et un soin
Laissez—vous convaincre et rafraichissant.

sentez la différence. . .
Durée du temps bien — étre : 5 minutes
Prix :




: Xud
sopnuIw ¢ : a4 — ualq sdway np agung

“JUDSSIYDID40I
ulos un jo abpsiA 8| Jnod sessaidwod sep snpuj

‘|18jos no uoisodxe,| seidp
noad a140A zasindo no 8BpZuoiq a140A ZaARY

dN HS3dd ddIWWNS

"90UBIYYIP | Z34uSs
43 SIDUIDAUOD SNOA-Z3SSIDT

j 8|owixpw alipjos uoydsjoid

aun jo abp-luo jope d8AD wchcoE ap
90LDAOD 2.10|0s SWwPB d1j0u Za1AN0d(Q

HONOL ¥ 1334

2 Xlg
sajnuiw ¢ : o449 - ualq sdway np aging

“JUDSSIYDIDO.
ulos un Jo abosiA 3| unod sessaidwod sep snpy|

"|18jos no uonisodxs | seado
npad a0 zasipdb no eBpzuciq a1joA ZoAIPY

dN HSJdd dIWWNS

"92UBIJYYIP P| ZB4USs
49 2IDUIDAUOD SNOA-ZSSSID

j 8|owixpW a.10|os uoydsjoId

aun j@ abp-yuo 1o}2 22AD wchcoE op
9214PAOD 2u1p|0s swwpb aj0u za1Anodeq

HONOL ¥ 1434

SIyVvd

& -INDILIHISOIE V1



Protection
solaire

idéale pour
cheveux &
peau

SUMMER
F'RESH
UP

FEEL & TOUCH

Découvrez notre gamme solaire activatrice
de bronzage avec effet anti-age et une
protection solaire maximale !
Laissez—vous convaincre et
sentez la différence.

SUMMER FRESH UP

Activez votre bronzage ou apaisez votre peau
apreés |'exposition au soleil.

Inclus des compresses pour le visage et un soin
rafraichissant.

Durée du temps bien — étre : 5 minutes
Prix :
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FEEL & TOUCH

Découvrez notre gamme solaire activatrice de
bronzage avec effet anti-éige et une protec-
tion solaire maximale !

Laissez-vous convaincre et

sentez la différence.

ME TIME SOLEIL

Profitez d’un moment de détente avec nos
nouveaux produits Soleil. Inclus un soin intense des
cheveux un soin Beauty Express.

Durée du temps bien — éire : 30 minutes
Prix :
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[ e courage réside au début de l'action,
la chance a la tin.

Démocrite ( 470 — 380 ), philosophe grec

Il faut du courage et de la passion pour lancer et réaliser un nouveau projet.
Nous vous soutenons dans cette démarche, n'hésitez donc pas & nous contacter si vous avez des questions ou des difficultés !

Votre équipe La Biosthétique Professionals

LA BIOSTHETIQUE®

PROFESSIONAL



LA BIOSTHETIQUE®

PARIS

Laboratoire Biosthétique SA
Neuhofstrasse 23 - Ch-6341 Baar

CH-FR Stand 03/2024
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